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Cheres Lectrices, Chers Lecteurs,

Suite au Mondial du Batiment (Batimat et Interclima) dont il a été partenaire média, le
magazine numeérique Maison et Energie a enregistré une hausse importante de son
nombre d'abonnés. La raison de ce succes s'explique par linsertion dune publicité pour
Maison et Energie dans le plan du salon (Batimat, Interclima et Idéobain) tiré a 250 000
exemplaires, linsertion d'une publicité dans le catalogue officiel d'Interclima tiré a 50 000
exemplaires, ainsi que le déploiement d'un stand Maison et Energie sur Interclima. Nous
VOUS remercions tous pour ce bel événement.

Maison et Energie est également partenaire média de la 5éme Journée de la Pompe a
chaleur (J5PAC) qui aura lieu le Mardi 10 mars 2020, de 9h a 17h, a Paris (a la Maison de
'Amérique Latine - 217 boulevard Saint-Germain 75007 Paris). Organisée par AFPAC,
Iévenement aurai pour theme « Un avenir prometteur et une obligation d'excellence
pour la PAC ». Au programme, 4 tables rondes, des chiffres, des prospectives, des
témoignages, des échanges sur les thématiques :

- l'essor de la PAC au cceur de la transition climatique et énergétique, évolution des
marchés, Plan Rénovation ;

- PAC, filiere d'excellence : charte d'engagement pour la qualité des installations, contréles
et exigence d'entretien ;

- L'avenir de la PAC dans le neuf: RE2020, exigences en carbone et chaleur renouvelable,
solutions PAC en logement collectif ;

- La PAC de demain : émergence de nouvelles solutions et applications, nouveaux
modéles économiques, en partenariat et animé par INPAC.

Pour toutes informations, contactez IAFPAC au 01 42 93 52 25 ou sur contact@afpac.org
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Vehicule électrique

UN MARCHE DE PLUS DE 10 MILLIARDS D'EUROS EN
2025

Dans 'une de ses dernieres publications (« Le marché
francais de la voiture électrique et des services asso-
ciés »), Les Echos Etudes apporte une vision nouvelle
du marché des voitures électriques en étudiant I'en-
semble de 'écosysteme associé a son décollage. D'ici
2025, la voiture électrique représentera un marché
de plus de 10 milliards d'euros, a la fois dans la vente
de VN, linstallation des bornes de recharge et la four-
niture d'électricité. Toutes les parties prenantes se
préparent au boom du marché mais les opportunités
ne sont pas les mémes le long de la chaine de valeur.
Les Echos Etudes est le pole dexpertise sectorielle
du groupe Les Echos, spécialisé dans la réalisation
d'études de marché, d'analyses concurrentielles et de
diagnostics d'entreprises.

L'électrification du parc a commencé

La substitution du véhicule thermique par des moto-
risations alternatives a démarré. Avec le 2e parc euro-
péen de véhicules 100 % électriques, la France joue un
réle de premier plan dans cette révolution. Les nou-
velles immatriculations ont augmenté de 25 % dans
I'Hexagone en 2018 et les records se sont enchainés,
Mois apres mois, sur la premiere moitié de 2019.

Il faut dire que le Gouvernement a mis en place un
arsenal législatif pour décarboner le parc roulant.
Entre obligations, contraintes exercées sur les motori-

d'une voiture électrique (VE), les mesures sont nom-
breuses. La multiplication des lancements de nou-
veaux modeles (pres d'une centaine attendus dans le
monde entre 2020 et 2022) dynamise également les
ventes.

Parallelement, les conditions économiques s'amé-
liorent avec le niveau élevé des prix des carburants
et la tendance a la baisse du co(t de production des
batteries. En 8 ans, ils ont été divisés par pres de 7.

Les ventes vont décupler d'ici 2025

Tous les voyants sont donc au vert. Selon les esti-
mations des Echos Etudes, les ventes de voitures
particulieres 100 % électriques pourraient atteindre
entre 300 000 et 420 000 unités en 2025, soit plus
de 10 fois les volumes écoulés en 2018. Du coté des
infrastructures de recharge, l'offre se développe éga-
lement. Leur nombre a bondi de 80% en deux ans,
selon Enedis, atteignant les 242 000 points de charge
en France au premier trimestre 2019. Plus de la moitié
est installée dans des entreprises (123 000). Quant
aux particuliers, ils comptabilisent 91 000 points de
charge a leur domicile (38 % du total).

De nouveaux business a capter

Avec le développement du vehicule électrique, un
nouvel écosysteme se met en place. De nombreux
business sont aujourd’hui en phase de structuration
et offrent des perspectives a toute la filiere. Le plus
important est, bien s(r, celui de la vente de voitures.
Il représente un marché de pres de 1,5 md€ en 2019
dapreés les estimations des consultants des Echos
Etudes, en hausse de 50 % en un an. L'offre de véhi-
cules électriques est aujourd’hui tres restreinte. Mais
tous les constructeurs sont engagés dans l'électrifica-

tion de leur gamme. BMW a pris une longueur
davance. Les véhicules électriques et les hybrides
rechargeables ont représenté 6,7 % de ses ventes
en 2018. En queue de peloton, Toyota Lexus, PSA
et FCA doivent accélérer s'ils ne veulent pas se faire
distancer. Dans 'amont, le business de la fabrication
des batteries est en plein boom. Le marché est, pour
linstant, surcapacitaire mais les besoins s'annoncent
colossaux pour répondre a I'explosion attendue des
ventes de véhicules électriques et a l'essor du stoc-
kage stationnaire.

La capacité de production mondiale de batteries
lithium-ion devrait étre multipliée par plus de 4 d'ici
2023 et par plus de 7 dans une dizaine d'années. Du
cOté des infrastructures de recharge, le marché est
encore une niche. Il est évalué par Les Echos Etudes
entre 60 et 100 M€ en 2018 pour linstallation de
bornes de recharge. Mais les perspectives sont tres
bonnes. Tout se joue maintenant car une fois le ter-
ritoire maillé, d'ici 10 ans, le marché va considérable-
ment ralentir. Il ne s'agit donc pas de le rater.

Les offres de mobilité restent a construire
En aval de la chaine de valeur, le développement des

voitures électriques entraine également Iapparition
de nouvelles offres comme celles dédiées spécifique-

Solutions modulaires innovantes de plancher, mur et plafond
chauffant/rafraichissant en chape séche

-
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ment a la fourniture d'électricité pour la recharge des
véhicules. Pour linstant, seuls trois fournisseurs (CNR/
Enalp, EDF, Engie) proposent une offre spécifique
pour les particuliers propriétaires de VE, auxquelles
s'ajoute l'offre de Total Direct Energie. Elle ne leur est
pas dédiée, mais le fournisseur la préconise pour ce
type de consommateur. A plus long terme, d'autres
gammes de services liés a la mobilité électrique sont
a construire. Le stockage stationnaire notamment
constitue un nouveau terrain de jeux a la fois pour
les fournisseurs d'énergie et les équipementiers de
lindustrie électrique pour qui cette activité est liée a
leur cceur de métier, mais aussi pour les construc-
teurs automobiles et les industriels des batteries. Leur
implication dans le VE est ainsi une porte d'entrée sur
le marché de I'énergie.

Les services de Vehicle-to-grid (V2G), qui visent a ex-
ploiter la batterie lorsque le véhicule électrique n'est
pas utilisé pour participer notamment a 'équilibrage
du systeme électrique, constituent également des
axes a explorer. Les expérimentations commencent a
peine et les freins demeurent nombreux. Le décollage
n'aura, vraisemblablement, pas lieu avant une dizaine
dannées. Dans cette chaine de valeur en phase de
structuration, les prétendants sont tres nombreux
pour participer au décollage du marché et préempter
les positions.

VARI®THERM

CHAUFFER. RAFRAICHIR. SE SENTIR BIEN.

e VarioComp: le systeme modulaire ultra-mince de 20 mm

pour plancher chauffant basse température.

Idéal pour les projets de rénovation, simple a installer et
compatible avec tous les revétements de sol pour plancher

chauffant traditionnel.

* ModuleWall et ModuleCeiling: les systémes modulaires
pour mur ou plafond. En une seule opération, doublez vos
murs ou réalisez vos faux plafonds avec un systeme de
chauffage et de rafraichissement intégré.

* 10 ans de garantie

PR®SYSTEM

contact@prosystem.fr 0170 91 55 83
P = www.prosystem.fr

sations thermiques et incitations financieres a 'achat - &
|
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Véhicule électrique

PARTENARIAT ENTRE ZEPHYRE ET CENTURY 21 SUR
LA RECHARGE ELECTRIQUE

PLUM ENERGIE ET EKWATEUR SIGNENT AVEC JEDLIX
POUR LA RECHARGE INTELLIGENTE

Afin de répondre des a présent aux besoins de leurs
copropriétés en gestion a la recherche de solutions
de recharge électrique pour véhicules, Century 21,
réseau d'agences immobilieres, signe un partena-
riat de services avec la start-up parisienne Zephyre,
spécialiste de la borne de recharge pour voitures
électriques. Pour anticiper les besoins en recharge
électrique pour véhicules des résidents de leurs
copropriétés, Century 21 a souhaité collaborer avec
Zephyre, dans le but de proposer le meilleur accom-
pagnement possible : « S'appuyer sur un partenaire
expert tel que Zephyre nous permet d'accompagner
nos syndics de copropriétés dans leurs démarches
relatives a linstallation de bornes électriques et de
leur proposer une solution clé en main », explique
Laurent Vimont, Président de Century 21 France.
Pour les copropriétaires souhaitant s'équiper d'une
borne de recharge pour leur véhicule électrique, Ze-
phyre propose une offre de services complete, pour
leur permettre de se brancher sur leur équipement
personnel sans attendre qu'une borne publique soit
libre. « Notre objectif est de donner aux coproprié-
taires, un acces a une recharge facile. Nous simpli-
fions et sécurisons le processus d'installation et de
maintenance. Apres une étude technique de linstal-
lation (dimensionnement, optimisation électrique,
puissance de la borne), nous proposons une offre
personnalisée répondant a des criteres de qualité,
pour accompagner les syndics, faire voter le projet
en AG et offrir les services dont les copropriétaires
ont besoin », expliqgue Gaélle Mettey, Dirigeant de
Zephyre.

Le fournisseur d'énergie renouvelable Plim Energie
et le fournisseur d'énergie verte collaboratif ekWa-
teur ont conclu un partenariat avec la plateforme
logicielle néerlandaise Jedlix pour la recharge intel-
ligente des véhicules électrique a domicile. L'entre-
prise hollandaise, qui vient dofficialiser son lan-
cement sur le marché francais, a pour objectif de
réduire les dépenses énergétiques des possesseurs
de véhicules électriques en optimisant les moments
de recharge en fonction des contrats des clients ou
des prix de I'électricité sur les marchés.

Jedlix est connu aux Pays-Bas et en Belgique pour
son Application, permettant aux conducteurs des
voitures électriques de les recharger au moment ou
la production des énergies renouvelables est la plus
forte et les tarifs les plus bas, pour ainsi réduire les
colts de charges a domicile et mieux équilibrer le
réseau électrique. Jedlix optimise les moments de
charge selon les contraintes de l'utilisateur et son
type de contrat, par exemple en ne faisant démarrer
la charge que lors des heures creuses pour un
contrat HP/HC. L'Application permet ainsi au client
in fine de réduire sa facture, et ce d'un montant pou-
vant aller de 5 a 30 € par mois.

Le service Jedlix est aujourd’hui disponible en France
pour les véhicules électriques de la marque Tesla,
quel que soit linfrastructure de recharge installée
chez le particulier (prise murale standard ou borne).
De nouveaux constructeurs automobiles devraient
intégrer 'Application courant 2020.

MAISON..: &mergid> No06

MAISON.:2merge”

Le magazine qui répond aux questions énergétiques de |'habitat

www.maisonetenergie.info

UN MAGAZINE...
PROFESSIONNEL

Maison et Energie, c'est une information sourcée, de qualité
et indépendante au service des professionnels du Batiment.
Retrouvez tous les deux mois toutes les informations liées a la
thématique incontournable de I'énergie dans I'habitat :

v/ Actualités économiques et juridiques
+/ Veille technologique et innovations
+/ Entretiens exclusifs
+/ Comparaison de produits

et bien plus!
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+/ Recevez une revue au format numérique envoyée sur votre e-mail

Média éco-responsable : pas d'arbres abattus pour le papier,
pas de transport polluant

GRATUIT

Cette revue bimestrielle est entierement gratuite !
Restez a la pointe de lI'information grace a Maison et Energie,
votre outil d'aide a la décision.

Abonnez-vous gratuitement au magazine Maison et Energie
Rendez-vous sur https:/magazine.maisonetenergie.info >>
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Francisco Sanz, Fondateur et Dirigeant de GIA.

Entreprise

GROUPE GIA : PREMIER IMPORTATEUR DE
CLIMATISATION EN ESPAGNE EN 2019

Le groupe espagnol GIA devient en 2019 limporta-
teur numéro 1 a I'échelle nationale en Espagne pour
les produits de climatisation, soit 17,5 % de part de
marché. En forte croissance nationale et internatio-
nale, le groupe a déja plus de 150 000 unités fabri-
quées pour I'année 2019 en cours, compte tenu du
fait que l'importation totale de produits de climati-
sation de la Chine vers I'Espagne est de 860 000
ensembles. Il est intéressant de noter qu'en seule-
ment 10 ans il a réussi un fort développement. Si les
produits sont fabriqués en Chine, ils le sont selon le
cahier des charges GIA.

GIA propose une gamme de plus de 2 000 articles
références, classés en 8 familles différentes : rési-
dentiel, aqua, portable, déshumidificateur, bureau,
industriel, HPWH et produits spéciaux. Le groupe
met ainsi a disposition de ses clients, une panoplie
étendue de solutions pour tous les types de besoins.
Le groupe GlAtravaille principalement deux marques,
qui croissent de jour en jour, au niveau national et
international : GIATSU, spécialiste du réseau pro-
fessionnel, et HTW, disponible a la fois pour le canal
professionnel et pour la grande distribution. Depuis
1 an, les clients partenaires sont récompenses par
un programme spécial. Depuis son lancement, GIA
a déja 23 clients OGS, partenaires Premium de la
marque GIATSU, et 32 OHS, pour la marque HTW.
L'entreprise connait une progression annuelle de
20% dont elle prévoit de maintenir la tendance pour
2020, bien que de facon plus modérée.

ISOVER INAUGURE UNE LIGNE DE PRODUCTION DE
LAINE A SOUFFLER

Isover inaugure une ligne de production dédiée a
la fabrication de laine a souffler dans son usine de
Chemillé (49). Avec 30 000 tonnes de laine a souf-
fler supplémentaires produites chaque année grace
a cette nouvelle ligne de fabrication, Isover répond
a la demande croissante du marché de lisolation en
France. Une augmentation de l'activité portée par les
mesures mises en place par le gouvernement (Plan
derénovation énergétique des batiments et dispositif
des Certificats d'Economie d'Energie - CEE), pour sou-
tenir la mutation vers une économie a faible teneur
en carbone. La création de cette nouvelle ligne de
fabrication contribue par ailleurs au développement
de I'économie locale grace aux recrutements et in-
vestissements réalisés. Au niveau national, ce sont
des centaines de créations d'emplois indirects qui
vont étre créées pour poser ces nouvelles capacités
en laine a souffler.

L'usine de Chemillé, inaugurée en 2010, s'agrandit
en 2019 avec 4 500 m? supplémentaires pour faire
place a la nouvelle ligne de production de laine de
verre a souffler.

La laine a souffler est une solution efficace pour
réduire les consommations énergétiques des mé-
nages. Alors que les toitures représentent le Ter
poste de déperditions énergétiques dans les loge-
ments, la laine de verre a souffler quiles isole permet
de réduire de 30% la facture d'énergie totale du
batiment, soit un gain moyen de 500 € de pouvoir
d’achat par an pour les ménages concernés, selon
Isover. Au total, 100 000 toitures pourraient étre iso-
lées chaque année avec la laine a souffler de l'usine.
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Jean Gaubert, Médiateur national de I'énergie.

Fournisseur d'énergie

ANTICIPEZ LA FIN DES TARIFS REGLEMENTES
DE GAZ

« La fin des tarifs réglementés du gaz est un grand
changement. Afin que les consommateurs concernés
ne le subissent pas, je leur conseille d'anticiper et de
sinformer des a présent sur les différentes offres de
marché proposées », déclare Jean Gaubert, Médiateur
national de I'énergie. La loi énergie-climat, qui a été
promulguée, prévoit la suppression des tarifs régle-
mentés de vente de gaz naturel le 1er juillet 2023 pour
les particuliers. Le médiateur national de Iénergie,
Jean Gaubert, tient a rassurer les 4 millions de foyers
concernés encore titulaire d'un contrat au tarif régle-
menté : il existe des services gratuits mis a leur dispo-
sition par les pouvoirs publics pour les accompagner
dans ce changement.

Les tarifs réglementés de vente de gaz naturel vont en
effet étre mis en extinction dans un délai maximum
de 30 jours, conformément a la loi énergie-climat : les
contrats actuels pourront étre conserveés jusqu'au Ter
juillet 2023 mais il ne sera plus possible de souscrire ce
type de contrat. Cette loi officialise également le com-
parateur d'offres du médiateur national de I'énergie
en lui donnant une base légale par I'ajout d'un article
au Code de I'énergie (article L. 122-3). Les fournisseurs
délectricité et de gaz naturel ont désormais l'obliga-
tion dy référencer toutes leurs offres a destination
des particuliers et des petits professionnels.

Chiffres clés :
.4 078 000 sites résidentiels au tarif réglementé de
gaz au 30 juin 2019 (Source : observatoire trimestriel

de la Commission de régulation de I'énergie)
.15 fournisseurs nationaux de gaz naturel
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Garantie

UNE GARANTIE DE 25 ANS SUR LES TOITURES
PLATES ISOLEES AVEC LE FOAMGLAS

Pittsburgh Corning, fabricant disolation thermique
en verre cellulaire, propose la « GarantieToiture25 ».
Il S'agit d'une garantie de 25 ans sur les toitures plates
sous étanchéité, isolées avec le Foamglas. Le dispositif
de la GarantieToiture25 est le suivant :

. 25 ans de garantie sur la résistance thermique de
lisolation en verre cellulaire Foamglas des la réception
du chantier. Le nouveau Foamglas T3+ est un bon iso-
lant incombustible sous étanchéité (lambda = 0,036
W/m.K).

.15 ans de garantie sur I'étanchéité a l'eau de la toi-
ture, apres la fin de la garantie décennale réglemen-
taire.

La garantie de 25 ans sur lisolation thermique mise en
ceuvre sous l'étanchéité correspond a une demande
de garantie financiere des maitres d'ouvrage sur leurs
investissements. De plus, elle permet de sécuriser
certaines applications, comme les toitures équipées
de panneaux solaires ou les toitures jardins, et de
garantir leur rentabilité et leur amortissement sans
se soucier de la rénovation éventuelle du complexe
de toiture. En effet, est-ce bien économique d'investir
dans une toiture qui doit étre rénovée 15 ans plus
tard ?

La garantie de 15 ans, complémentaire de 'assurance
décennale, sur I'étanchéité apporte un élément tan-
gible du choix économique réalisé en investissant
dans la Toiture «Compacte Foamglas + Etanchéité».
La couche isolante Foamglas, rigide et stable, ap-
porte une grande longévité aux étanchéités. Et, étant
étanche elle-méme, elle sécurise les toitures en cas de
perforation de I'étanchéité.
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lemes recyclés pour |

tecycled system

Eric Nottez (SNAM Groupe) et Bruno Bouteille (Sirea).

Partenariat

PHENIX BATTERIES (SNAM) ET SIREA
SE RAPPROCHENT

L'entreprise tarnaise Sirea et la nouvelle filiale de la so-
ciété aveyronnaise SNAM Groupe active dans le sec-
teur du recyclage des batteries, Phenix Batteries, pré-
sentent leurs dernieres solutions dédiées a l'efficience
et au stockage de 'énergie pour le résidentiel. En effet,
le rapprochement Sirea - Phenix Batteries permet a
I'entreprise castraise d'intégrer désormais dans sa so-
lution d'autoconsommation avec stockage, des batte-
ries de seconde vie produites a partir de composants
recyclés. Remarquable quand on sait que la rentabilité
d'une installation photovoltaique en autoconsomma-
tion repose essentiellement sur le dimensionnement
du stockage d'énergie. La gamme d'armoires AEA de
Sirea disponible sur des puissances de 3, 5 et 10 kW
conservera sa caractéristique d'un produit tout en
un puisque les batteries resteront intégrées dans les
armoires, tout en restant labellisée Origine France Ga-
rantie pour 'AEA 3000+.

Phenix Batteries a développé des modules de batte-
ries au lithium rechargeables révolutionnaires, notam-
ment grace aux accords signés avec une majorité de
constructeurs automobile pour lesquels la société
prend en charge le recyclage des batteries dont 'usage
n'est plus adapté aux véhicules électriques. Du fait de
la relation privilégiée de Phenix Batteries avec sa filiale
SNAM, le colt de recyclage des modules en fin de vie
est entierement pris en charge par l'entreprise.

Il S'agit donc un partenariat local entre sociétés occi-
tanes qui promet un rayonnement national et inter-
national.

/\ Offres d'emploi
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BIM@KNAUF

Knauf vous accompagne dans vos projets BIM

Télécharger nos objets BIM  [MEX G AT

Numérique

KNAUF ACCOMPAGNE LES ENTREPRISES AU BIM

Accompagnant activement les entreprises dans
'usage de la maquette numérique et du BIM, le
groupe Knauf déploie son offre sur-mesure BIM@
Knauf. Ainsi, Knauf met a disposition des entreprises
un responsable BIM au sein de son support tech-
nique centralisé basé a Ungersheim (68). A l'écoute
du terrain pour toute demande de soutien sur la
maquette numérique, il propose entre autre une
analyse des différentes documents BIM (conven-
tion avec objectifs du cahier des charges du client)
pour constituer un document collaboratif commun
d'organisation de la démarche. Cela vient compléter
les 1 700 objets isolation disponibles dans la base
EDIBATEC.

Ce service Knauf, centralisé, peut également compter
sur l'appui de ses spécialistes en régions. Il se charge
également d'épauler les entreprises dans la modéli-
sation et I'implantation des objets BIM dans la ma-
quette, ainsi que pour la création de nomenclatures
ou de documents spécifiques (par exemple charte
graphique pour utilisation dans Revit avec regles de
nommage, de modélisation). Dispensant également
une aide aux entreprises a la prise en main de la
plateforme KROQI (plateforme collaborative gratuite
pour les professionnels), linterlocuteur BIM Knauf
les accompagne pour une parfaite maitrise du BIM
sur les projets et chantiers.

L'offre BIM@Knauf propose également la possibilité
de créer de nouveaux objets utilisables dans tous les
domaines d'application (isolation thermique, pho-
nigue, cloisons et aménagement intérieur, mais aussi
facade, toiture-terrasse, remblai allégé...).

Découvrez les dernieres offres d'emploi professionnelles liées au secteur de
'énergie dans le batiment sur le site internet de Maison et Energie : Découvrir
les offres d'emploi disponibles
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Source d'informations sur | énerg:e dans hab:tat

Retrouvez toutes les expertises techniques, une selection de publications
sur la thématique de I'énergie dans I'habitat, et bien plus sur le site
internet officiel du magazine Maison et Energie :

www.maisonetenergie.info

Maison et Energie c'est...

G

D Google Actualités

Une notoriété avec une forte
présence dans le moteur de
recherche Google et dans
Google Actualités

Un site multi-écran optimisé
pour une lecture sur
ordinateur, tablette et mobile

Une communauté Facebook de
plusieurs milliers dabonnés

...et aussi notre service en ligne gratuit :

LES PETITS ANNONCES

Vendez ou achetez
des équipements neufs

Service

Gratuit

Uit

Vous étes professionnel ? Diffusez votre publicité sur nos supports pour faire connaitre
vos produits ou vos services. Contactez-nous et découvrez nos offres et tarifs.

09 70 46 05 98 @

publicite@maisonetenergie.info


https://www.maisonetenergie.info/genres/emploi/
https://www.maisonetenergie.info/genres/emploi/
https://www.maisonetenergie.info
http://www.maisonetenergie.info/

ENTRETIEN AVEC VELUX,

FABRICANT DE FENETRES DE TOIT

Nous améliorons le cadre de
vie grace a l'entrée de lumiere
et d'air frais par le toit

Caroline Courteau,
Responsable de la Communication de VELUX France

@ Maison et Energie : Pouvez-vous nous raconter 'histoire du
groupe VELUX depuis sa création ?

Caroline Courteau : L'histoire du groupe commence en 1941, grace
a une idée visionnaire de l'ingénieur danois Villum Kann Rasmussen.
Pour créer une classe supplémentaire dans une école, il imagine une
fenétre de toit pivotante permettant d'occuper le grenier et ainsi
d'augmenter la surface disponible. Congue pour épouser linclinaison
du toit, cette nouvelle fenétre améliore la ventilation de la piece et
favorise I'entrée de la lumiére.

La marque, déposée en 1942, sera naturellement baptisée VELUX, «
VE » pour ventilation et « LUX » pour lumiere, en latin.

Depuis sa création, le groupe VELUX favorise les apports de lumiere
et dair frais dans les logements pour les rendre plus sains et plus
confortables. La raison d'étre du groupe est d'améliorer le cadre de vie grace a I'entrée de lumiere naturelle et
de lair frais par le toit. Villum Kann Rasmussen définissait d'ailleurs ses collaborateurs comme des « ingénieurs
de la lumiére naturelle ».

@ Maison et Energie : VELUX est-elle une entreprise familiale ?

Caroline Courteau : Le groupe VELUX appartient a la société VKR Holding A/S, entierement détenue par des
fondations a but non lucratif (LES FONDATIONS VELUX) et par la famille de Villum Kann Rasmussen. Avoir des
fondations pour actionnaire majoritaire donne au groupe des possibilités d'engagement dans des actions de
Mécénat. En consacrant une grande partie de ses bénéfices a soutenir des projets a visée sociale, culturelle ou
environnementale, VELUX cultive son identité d'entreprise vertueuse et fait la fierté de ses salariés.
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VELUX

Créées en 1971, LES FONDATIONS VELUX font partie
des fondations d'intérét public les plus importantes
au Danemark. Le systeme de fondations actionnaires,
cher a Villum Kann Rasmussen, assure la pérennité
économique du groupe VELUX. Il garantit la stabilité
financiere et la raison d'étre du groupe tout en lui
permettant d'étre indépendant des successions fami-
liales.

Usine VELUX.

Maison et Energie : Pouvez-vous nous pré-
senter VELUX en France ?

Caroline Courteau : En 1964, lorsque la fenétre de toit
VELUX arrive en France, les Trente Glorieuses battent
leur plein et le besoin de logements est une priorité.
En permettant de gagner de I'espace a moindre codt,
elle répond parfaitement aux besoins de I'époque.
Idéale pour exploiter les volumes sous les toits, elle
trouve naturellement sa place dans les régions situées
au nord de la Loire, qui présentent une architecture
marquée par les toitures en pente. Dans les régions
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méridionales, les solutions VELUX permettent de pro-
fiter de sources de lumiere zénithales, tout en appor-
tant la protection des volets roulants pour protéger de
la chaleur.

La forte adhésion du marché francais a la fenétre
de toit amene le groupe VELUX a créer la premiere
de ses 4 usines francaises en 1976, dans la Somme.
Aujourd’hui, la France est I'un des trois plus grands
marchés du groupe VELUX
en Europe. VELUX en France
sappuie sur pres de 1000
collaborateurs, répartis sur
'ensemble des régions. L'en-
treprise dispose d'un service
client basé en France et d'un
service apres-vente déployé
sur tout le territoire.

@ Maison et Energie : «
Une marque employeur
» ? Qu'est-ce que cela
signifie exactement ?

Caroline Courteau : Fidele a son objectif d'entreprise
modele, la société VELUX s'engage en tant que marque
employeur pour le développement professionnel, I'in-
tégration, 'adhésion a la culture d'entreprise et le bien-
étre de ses salariés. Le développement de I'entreprise
S'appuie sur une identité et des valeurs tres fortes :
engagement personnel, respect mutuel, autonomie,
conscience professionnelle. Ces valeurs définissent au
quotidien la facon de travailler, de partager et de pro-
gresser ensemble.

Un parcours de formation et d'intégration personna-
lisé est proposé a chaque nouveau collaborateur des
son entrée, de facon a ce qu'il découvre tres concre-
tement I'ensemble des métiers, des services, des pro-
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duits et des valeurs de I'entreprise. Au programme : visite d'une usine, initiation a la pose de produits, accom-
pagnement de commerciaux « sur le terrain » et présentation de I'histoire et des valeurs du groupe VELUX. Le
souci du bien-étre des collaborateurs passe aussi par le soin constant apporté au cadre de travail, en cohérence
avec l'engagement du groupe pour des lieux plus sains et plus durables. Ventilation et lumiere naturelles opti-
misées, mise a disposition d'espaces verts : tout est fait pour créer un cadre de travail agréable, aéré, spacieux
et lumineux...

A\ T X
M| se

Siége social de VELUX France a Morangis.

@ Maison et Energie : Fabriquez-vous en France dans vos 4 usines les produits que vous commercia-
lisez ?

Caroline Courteau : La forte demande du marché francais pour la fenétre de toit a permis au groupe VELUX
d'ouvrir, dans le sillage de son usine historique de Feuquieres-en-Vimeu, trois autres usines en 1980, 1989 et
1996. Les fenétres sont fabriquées dans la Somme, les volets en Haute-Marne ou Haute-Sadne, et les stores en
Haute-Savoie. Toutes les usines sont certifiées

<0 5000 ance e secunie v, 0.« LA France est l'un des trois
e Ve U droes en france enercer: plus grands marchés du
Gaise. groupe VELUX en Europe »

ainsi du sceau de la qualité industrielle fran-
Le respect de l'environnement est au cceur
des exigences du groupe VELUX. Il se traduit
a la fois par l'engagement de la société en faveur de la sobriété énergétique et par la réduction des impacts
environnementaux de son activité. 99,5 % du bois utilisé pour I'élaboration des fenétres de toit vient ainsi de
sources certifiees (PEFC ou FSC). Ce bois est de plus traité avec des solutions a base d'eau (sans vernis). Les
produits (fenétres et raccords d'étanchéité) font également I'objet de Fiches de Données Environnementales et
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Sanitaires (FDES) afin de permettre de réaliser I'ana-
lyse du cycle de vie correspondant au batiment dans
lequel ils sont installés.

Le groupe VELUX veille a l'utilisation responsable de
ses ressources : 97 % des déchets générés dans les
usines de production sont triés et recyclés. Dans l'usine
francaise, 100 % des déchets bois sont ainsi valoriseés.
Les chutes de bois sont utilisées pour le chauffage de
I'usine et dans les procédés de séchage des bois et
de la peinture. Les copeaux deviennent des litieres
animales ou des panneaux d'agglomeéré. Les exces de
lague et de peinture sont également récupérés et fil-
trés, dans le cadre de la finition WhiteFinish.

Notre dernier investissement date de 2018 : une pla-
teforme logistique de 15 000 m? créée sur le site de
'usine de Feuquieres-en-Vimeu, afin de regrouper
'ensemble des prestations de stockage et d'expédi-
tion, pour garantir une qualité de livraison homogene
dans toute la France et réduire les coUts.
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ENTRETIEN

P~ :
) Maison et Energie : Quelles sont les gammes de
produits que vous proposez ?

Caroline Courteau : Révolutionnaire et irremplacable,
la fenétre de toit pivotante mise au point en 1941 est
restée le socle de la gamme des produits VELUX. Cette
fidélité au concept fondateur sassortit d'une per-
manente recherche d'amélioration. Tous les 10 ans,
le groupe VELUX renouvelle presque intégralement
ses gammes pour mieux répondre aux attentes des
clients et aux nouvelles réglementations. Aujourd’hui,
VELUX s'inscrit dans I'habitat connecté pour offrir des
produits intelligents qui vont contribuer a rendre les
batiments plus sains.

€D Maison et Energie : A quel marché sont destinés
vos produits ?

Caroline Courteau : La société VELUX en France est
présente sur 2 marchés principaux : le résidentiel
individuel et collectif, son marché historique, et le ter-
tiaire pour lequel le Groupe a développé une gamme
de verrieres modulaires spécifique pour faire entrer la
lumiere zénithale dans les batiments tertiaires.

€D Maison et Energie : Quelle est la tendance prin-
cipale dans le secteur du Batiment ?

Caroline Courteau : Le Batiment est un enjeu majeur
du XXleme siecle. Songez que les batiments sont res-
ponsables de 40 % de I'énergie totale consommée en
Europe. Chez VELUX nous nous engageons pleine-
ment en faveur des batiments durables.

Donner de lair frais et de la lumiere naturelle a la «
Génération Indoor », qui reste en moyenne 21 heures
et 36 minutes par jour a l'intérieur, est un véritable défi
de santé publique. Contrairement aux idées recues,
Iair intérieur est en effet jusqu’a 5 fois plus pollué que
Iair extérieur : toutes nos activités — respirer, cui-
siner, laver le linge, faire brdler une bougie — contri-
buent a charger les pieces confinées de substances
polluantes.

Dans notre Europe a la longue histoire, I'ancienneté
des batiments impose le recours a des techniques de
rénovation efficaces pour améliorer a la fois la perfor-
mance énergétique et le confort dans I'habitat. Acteur
incontournable de cette modernisation, le groupe
VELUX propose a ses clients des solutions concretes
pour renforcer la luminosité et la ventilation naturelles
de leurs logements sans oublier les performances
énergétiques et thermiques. Réduire la dépense éner-
gétique tout en créant les conditions d'un logement
plus sain, plus agréable et plus lumineux, fait partie de
'ADN méme du groupe VELUX.

15



Usine VELUX.

Notre groupe s'appuie sur 2 convictions fortes :

- La recherche de confort et d'un habitat plus sain demeure le meilleur levier de sobriété énergétique ;
- Une rénovation durable améliorant luminosité, qualité de l'air et performance énergétique a aussi des impacts

positifs sur la santé des habitants.

D
@ Maison et Energie : Pouvez-vous nous pré-
senter un exemple concret d'application de vos
convictions ?

Caroline Courteau : RenovActive est la premiere
expérience pilote de rénovation menée dans
les environs de Bruxelles par le groupe VELUX
en coopération avec le Foyer Anderlechtois, un
bailleur social belge. L'objectif est de contribuer
a développer un concept de rénovation durable,
facilement accessible et reproductible en termes
de colts et d'exigences techniques dans le cadre
de réhabilitations a grande échelle. Ce projet in-
tegre trois principes indissociables : le confort,
I'énergie et I'environnement.

Confronté a une demande massive de logements
rénoveés, 'habitat social européen est aujourd’hui
régulierement contraint, du fait de moyens bud-
gétaires restreints, a privilégier lisolation ther-
migue, soumise a la réglementation. Mené sur
un logement pilote d'un parc d'habitat social, le
projet RenovActive prouve gu'il est possible de
rendre des constructions existantes a la fois plus
confortables, plus saines et plus efficaces sur le
plan énergétique, a un codt et avec des moyens
techniques abordables. Les principes mis en
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ceuvre ont d'ores et déja été adoptés pour la rénova-
tion de 86 maisons supplémentaires au sein du parc
de logements sociaux bruxellois.

« Les batiments sont
responsables de 40%
de l'‘énergie totale
consommée en Europe »

2\ .
@ Maison et Energie : Quelle est votre derniére
innovation technologique ?

Caroline Courteau : Le groupe VELUX a congu en par-
tenariat avec la société Netatmo une fenétre capable
de gérer le climat intérieur de la maison en toute auto-
nomie, sans intervention des habitants. Grace a ses
capteurs intelligents, la solution VELUX ACTIVE with
NETATMO analyse l'air ambiant, la température de la
piece et 'humidité et ouvre et ferme automatiquement
les fenétres stores et volets roulants pour créer un
environnement sain et confortable. Compatible avec
Apple HomeKit et Google Home, elle se commande du
bout du doigt depuis un smartphone ou a la voix.
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@ Maison et Energie : Est-ce que vous auriez un
mot de conclusion pour nos lecteurs ?

Caroline Courteau : Notre ambition est simple : créer
des solutions qui apportent lumiere naturelle et air

frais pour des batiments sains et durables au service
du bien-étre et du confort des occupants.

Propos recueillis par Olivier Roussard
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COMPARATIF

LES POELES

18

Le poéle est un équipement
de chauffage dappoint, ce
qui est différent du chauf-
fage central. La fonction du
chauffage dappoint, éga-
lement appelé chauffage
décentralisé, est de chauffer
directement une piece de la
maison en particulier ; tandis
que le chauffage central est
une source de chaleur qui
permet de chauffer toutes
les pieces d'un habitat.
Comme pour tout achat
d'équipement, il faut prendre
la peine de se renseigner sur l'offre du marché
avant dinvestir, dautant plus que le chauffage
reste le poste de dépense le plus important d'un
logement. Cette rubrique « Comparatif » a pour vo-
cation de vous aider a faire le meilleur choix, nous
vous présentons dans ce numéro les marques de
poéles de chauffage les plus sérieuses présentes
sur le marché francais.

La premiere question a se poser avant dac-
quérir un poéle est de savoir avec quelle source
d'énergie veut-on lalimenter ? Il existe en effet
de nombreuses sources d'énergie différentes :
le bois, les granulés de bois, le fioul, le gaz, I'élec-
tricité, I'éthanol, mais aussi le charbon, le pétrole
et méme le mais. Viennent ensuite les questions
relatives aux caractéristiques techniques de l'ap-
pareil : le rendement, la classe d'efficacité éner-
gétique, la puissance, les dimensions, le poids, les
matériaux.

Nous avons demandé a chaque marque de nous
présenter les points forts de leurs produits, les
options, les certifications et labels, ainsi que le
pays de fabrication et les garanties proposées.
Nous avons également demandé a chacune sl
existait un Service de Maintenance/Réparation
pour leurs poéles.

QUESTIONS

Marque ?

Année de création de la marque ?

Equipements proposés ?

Solutions pour le Résidentiel
individuel et/ou collectif ?

Points forts ?

Options ?

Certifications et labels ?

Garanties ?

Pays de fabrication des produits ?

Service de Maintenance/Réparation ?

Nom du modéle le plus
représentatif de votre
activité ?
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Chazelles

—— CHEMINEES - INSERTS - POELES ——

1) Chazelles

2) 1979

3) Poéles a bois, a granulés de bois et a gaz.
4) Résidentiel individuel.

5) Large gammes, design, canalisable, sortie arriere
ou au-dessus.

6) Wi-Fi pour la gamme de poéle a granulés.
7) NC

8)Jusqu'a 10 ans.

9) Fabricant francais.

10) Oui, SAV.

11) Elance |l

. Source d'énergie : Granulés de bois

. Rendement : 90 %

. Classe d'efficacité énergétique : A+ ; 7 étoiles
. Puissance : 8 kW

. Dimensions du poéle : 57,4 x 54,1 x 113,1
c¢m (Hauteur x Largeur x Profondeur)

. Poids : 118 kg

. Matériaux : NC
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COMPARATIF

deville @

1) Deville
2) 1846

3) Poéles a granulés (standards, étanches, hydros),
poéles a bois blches (standards/raccordables, en
fonte ou en acier), poéles a fioul.

4) Résidentiel individuel.

5) Produits Flamme Verte, Origine France Garantie
pour les produits en fonte.

6) NC

7) Origine France Garantie pour les produits en
fonte. ISO 9001/140001/45001, fonderie arden-
naise.

8) 2 ans sur les poéles a granulés, 5 ans sur les
poéles a blches.

9) France (fonte) et Italie (granulés).

10) SAV en cours de mise en place, sinon via réseau
de revendeurs professionnels.

11) Loria étanche HB9S

. Source dénergie : Granulés de bois
.Rendement : 87390 %

. Classe d'efficacité énergétique :

A+, flamme verte 7 étoiles

. Puissance : 9 kW

. Dimensions du poéle : 1 090 x 560 x 570

mm (Hauteur x Largeur x Profondeur)

. Poids : 114 kg

. Matériaux : Acier + pieces intérieures en fonte

DR
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COMPARATIF

1] 3

1) Focus
2) 1968

3) Une vingtaine de modeles de poéles équipés de
foyers fermés, vitrés. Ils sont disponibles au bois et/
ou au gaz.

4) Résidentiel individuel et résidentiel collectif.

5) Le poéle contemporain Focus est respectueux
des normes européennes les plus strictes, ce qui
lui permet d'étre installé dans les maisons a basse
consommation d'énergie. Performances et design.

6) Choix de la couleur, finition, pour certains mo-
deles.

7) La grande majorité des modeles bénéficient
d'une classification Flamme Verte (7 étoiles pour le
Slimfocus), ils sont éligibles au crédit d'impdt. Men-
tion « Ecodesign ready » sur les modeles afin d'aider
le consommateur a faire un choix écoresponsable.

8) 2 ans de garantie. Pour les modeles de cheminée
d'intérieur a bois, cette garantie est étendue a 5 ans,
(hors traitement de surface : peinture ...).

9) Exclusivement en France.

10) Un réseau de Partenaires-Revendeurs sur tout
le territoire national est a disposition des clients.

11) Boafocus

. Source d'énergie : gaz
.Rendement : 77%

. Classe d'efficacité
énergétique : A

. Puissance thermique
directe : 7 kW

. Dimensions du poéle
180 cm/50 cm de dia-
metre (sur la partie
centrale), 16 a 16,8 cm de
diametre sur le conduit
. Poids : NC

Matériaux : Acier
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Criclbitn s proiles

1) Hoben

2) 2010

3) Poéles a granulés ventilés.
4) Résidentiel individuel.

5) Poéle développé comme un mode de chauffage
principal, systeme de régulation intelligent, écono-
mies en granulés (jusqu’a 40%), meilleure gestion
des aléas du réseau électrique, faible consomma-
tion d'énergie (puissance électrique moyenne : de
19 a 41W), ventilation silencieuse, conception en
propre du logiciel.

6) Certains poéles sont canalisables (option booster
déporté), sonde sans fil, sortie haute ou sortie basse
- concentrique - sortie 3 zones, plaque murale, vitre
miroir sur la gamme classique.

7) Norme EN 14785 (équivalent Flamme Verte 7
étoiles). Certifié ISO 9001 et ISO 14001.

8) De base : bougie 1 an, toutes piéces 2 ans (y com-
pris électronique) et corps de chauffe 10 ans. Exten-
sion gratuite a 3 ans et en option a 5 ans.

9) Conception et fabrication francaise.

10) Equipe de service aprés-vente dédiée aux pro-
fessionnels installateurs, dans nos locaux en Isére,
France.

11) H6 Signature Horizon
. Source d'énergie : Granulés de bois
.Rendement : > 90 %, jusqu'a 105 h d'auto-
nomie avec un réservoir de 40 kg

. Classe d'efficacité énergétique : A+

. Puissance : 7,9 kW

. Dimensions du poéle : 800 x 400 x 1 130
mm (Hauteur x Lar-

geur x Profondeur)

. Poids : 179 kg

. Matériaux : Habillage en
pierre, vitre en vitrocéra-
mique (intérieur fonte et
matériaux divers), poi-
gnée en inox brossé.
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1) Invicta
2) 1924

3) Poéles a granulés de bois nouvelle généra-
tion Plug-In, poéles a granulés de bois (standards,
étanches), poéles a bois blches (standards/
étanches-raccordables, en fonte ou en acier).

4) Résidentiel individuel.

5) Design, innovation, performance, prix accessible,
Origine France Garantie pour les produits en fonte.

6) NC

7) Origine France Garantie pour les produits en
fonte. I1SO 9001/140001/45001 - fonderie arden-
naise. Janus de lindustrie 2019 pour le poéle Can-
nelé Plug-IN auto.

8) 2 ans poéle a granulés de bois, 5 ans poéle a
blches.

9) France (fonte), Italie (granulés).

10) SAV en cours de mise en place, sinon via réseau
de revendeurs professionnels.

11) Cannelé Plug-In Auto
. Source dénergie : granulés de bois
. Rendement : 88 3 90%
. Classe d'efficacité éner-
gétique : A+, Flamme
Verte 7 étoiles

. Puissance:3 a7 kW

. Dimensions du poéle
:1 300 x 780 x 658

mm (Hauteur x Lar-
geur x Profondeur)

. Poids : 157 kg

. Matériaux : corps

de chauffe en fonte,
module mural en acier

MAISON . &mergid” N6

COMPARATIF

LORFLAM

1) Lorflam

2) 2004 pour la marque (la société Lorflam existe
depuis 1984 sous d'autres noms auparavant).

3) Poéles a bois, a gaz et a granulés de bois.
4) Résidentiel individuel et Résidentiel collectif.

5) Un référent francais en matiere dexpertise de la com-
bustion bois (performances thermique et environnemen-
tale).

6) Accumulation ollaire (matériau ayant de bonnes pro-
priétés daccumulation/restitution) avec les poéles Box
Ollaire et SOLSTRAL combinant le confort de [utilisation en
mode « poéle dassique » et laccumulation longue durée
a restitution lente de chaleur par rayonnement jusquau
lendemain.

7) CE, conformes Ecodesign 2022 et labelisés
Flamme Verte 7 étoiles.

8) 5 ans sur corps de chauffe en fonte.

9) Pour plus de 80% des produits vendus en 2019 :
France, Belgique et Norvege.

10) Oui, Service Assistance Technique Clients.

11) XP68 Box Ollaire 3C

.Source dénergie : Bois

.Rendement:34%

. Classe defficacité énergétique : A+

.Puissance : 2 KW (Mini puissance moyenne),

11 kW Puissance nominale instantanée

.Dimensions du poéle: 22 x 85x 58

(modéle 3C =3 ceintures) .

.Poids : 870 kg (modele 3C = 3 ceintures) '

. Matériaux : corps de chauffe en fonte (200 kg) et pierre

ollaire (670 kg)
| Il |
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Wolf étend sa gamme de chaudiéres gaz a condensation FGB

Wolf étend sa gamme de chaudiéres gaz a condensation FGB (chauffage seul) et
FGB-K (chauffage et eau chaude sanitaire) a une nouvelle puissance de 24 kW pré-
conisée pour les surfaces inférieures a 120 m2. Compatibles au gaz naturel et au
propane, ces chaudieres compactes permettent des températures constantes.

La chaudiere gaz a condensation FGB-K est équipée d'une pompe de chauffage mo-
dulante et permet ainsi un rendement haut et moins de gaspillage d'énergie. Une
température d'eau constante est assurée grace a la plage de débit d'eau chaude
sanitaire restreinte (de 2L/min a 16L/min), le débit puissant, la fonction « démarrage
rapide », ainsi qu'une plage de modulation large (1:6).

Les gammes FGB et FGB-K sont congues en cuivre pour la tuyauterie, en aluminium
coulé pour le corps de chauffe, en polyamide a fibres de verre renforcées pour le
bloc hydraulique, en acier inoxydable pour I'échangeur thermique ; ce qui assure
une bonne durée de vie a la chaudiére. Les chaudieres FGB et FGB-K sont discretes,
avec 54 dB maximum en fonctionnement, un bruit comparable a un lave-vaisselle
en marche selon Wolf. Compactes (72 x 40 x 31 cm), elles trouvent leur place méme
dans les espaces les plus réduits et s'integrent a tous les intérieurs grace a un design
épure.

Le module de commande domotique Wolf BM-2, en option, permet de suivre et de
commander de maniére simplifiée son chauffage via un boitier ou l'application Wolf
Link. La chaudiere est de classe énergétique A et il est possible d'intégrer d'un dis-
positif solaire.

|
DR

Solution de stockage d'énergie xStorage Compact

Eaton lance une solution de stockage d'énergie tout-en-un compacte pour les batiments rési-
dentiels et du secteur tertiaire. Elle se nomme xStorage Compact, il s'agit de la version mono
rack de la gamme xStorage Buildings, une version plus compacte, préte a I'emploi, modulaire
et évolutive offrant une solution pour les applications de stockage d'énergie de 20 kWh a 150
kWh. « Avec cette solution, nous souhaitons aider nos clients a maitriser leur alimentation élec-
trique, produire, stocker et consommer localement leur propre énergie », déclare Christophe
Bourgueil, Responsable du développement du stockage d'énergie chez Eaton.

Le systeme se compose d'un ensemble de 5, 10 ou 15 pack-batterie de 4,2 kWh a 10 kWh,
d'un convertisseur AC-DC triphasé bidirectionnel jusqu'a 40 kW et d'un contréleur d'application
intégré a une interface homme/machine (IHM). Chaque pack batterie integre un systeme de
gestion de batterie (BMS) pour assurer la sécurité et le fonctionnement optimal des batteries.
Ce systeme polyvalent permet l'autoconsommation photovoltaique, 'écrétage des pics, le dé-
placement des charges, l'alimentation de secours et l'intégration de bornes de recharge pour
véhicule électrique. Il dispose d'un rendement élevé avec un minimum de pertes profitant de
I'alliance entre Eaton et Nissan, deux experts de la conversion d'énergie et des batteries li-
thium-ion. Enfin, il offre un gain de place avec un encombrement au sol réduit de moins d'1 m#/
rack tout compris pour un poids de 690 kg a 725 kg.

~ \/
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Bardages métalliques Rockzed Bardage facilitant la pose sur
les chantiers

Pour rénover les bardages métalliques sans les démonter,
Rockwool a congu Rockzed Bardage avec Bacacier, spé-
cialiste de I'habillage métallique du batiment. Ce systeme
permet de réaliser un nouveau bardage métallique simple
ou double peau sur le bardage existant, idéal pour les opé-
rations de rénovation thermique et esthétique.

Rockzed Bardage est un systeme de rénovation en laine de
roche des bardages métalliques existants a nervures verti-
cales. Il est composé d'ossatures en acier a ame perforée
Z Thermique (Bacacier) et de panneaux isolants rainurés
Rockbardage Réno. Les profilés en Z sont rivetés ou vissés
au support. Les panneaux en laine de roche Rockbardage
Réno sont insérés entre les Z.

Le produit propose une facilité de pose grace au pré-percage tous les 50 mm. Rockzed est une solution de
rénovation de bardage sous avis technique. Enfin, le produit présente une bonne tenue au vent et a la pluie
avance Rockwool et Bacacier.

Principales caractéristiques :

L'isolant Rockbardage Réno : le panneau isolant Rockbardage Réno est un panneau nu, en laine de roche de
masse volumique de 50 kg/m3, usiné pour s'intégrer a la géométrie des profilés Z Thermique. Deux dimensions
de panneaux disponibles :

-1 250 x 600 x 110 mm - entretoise 40 mm ;

-1 250 x 600 x 130 mm - entretoise 60 mm.

L'ossature Z Thermique : l'ossature métallique Z Thermique 70 est un profilé Z muni d'une zone de rupture
thermique et de renforts mécaniques. Dimension : 3 600 x 40/70/40 x 1,5 mm.

A noter que le produit est livré groupé (isolant et ossature).

Pompes a chaleur connectées SC 52

Qlima dévoile 3 modeles de pompes a chaleur : SC 5225, SC 5232

et SC 5248A. Ces appareils réversibles « préts a poser » ajustent en
permanence leur puissance (en mode chauffage ou climatisation) en
fonction de la température programmeée, tout en déshumidifiant l'air
ambiant. Les 3 pompes a chaleur SC 52 sont capables de chauffer

ou de rafraichir des volumes de 60 a 145 m3, et présentent un SEER
(performance en rafraichissement) de 6,2 a 6,7 et un SCOP (perfor-
mance en chauffage) de 4. Grace a leur efficacité énergétique, elles
sont classés A++ en mode rafraichissement, et A+ en mode chauffage. '
Dotées de fonctionnalités high-tech, ces PAC sont capables d'assainir

Iair ambiant en le déshumidifiant et en le purifiant. Leur fonction
déshumidification extrait ainsi de 26,4 a 36 litres/24 heures. Ces puis-

sants modeles sont également équipés d'un triple systeme de filtration qui purifie I'air ambiant. Le filtre haute
performance 3MTM HAF (High Airflow Filtration) capture les allergenes comme les bactéries, la poussiere et le
pollen, avec une efficacité de pres de 80 %. Le filtre a charbon actif supprime les mauvaises odeurs, et le filtre
écran capture les plus grosses particules de poussiere.

L'interface Wi-Fi des pompes a chaleur de la série SC 52 permet de les piloter a distance et en toute sécurité
depuis un mobile. Le systeme consiste en un petit boitier qui se branche sur les PAC. Ensuite, I'utilisateur télé-
charge I'Application NetHome Plus. Une fois l'opération effectuée, il a acces a une interface facile a utiliser.
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Gamme d'extracteurs d'air Curv

A I'heure ou la qualité de l'air intérieur est un enjeu majeur pour la santé et le confort, Atlantic propose deux
modes d'extractions d'air - continue et ponctuelle - a travers 3 modeles : Curv Flash, Curv Confort, Curv Genius.
lls permettent de ventiler et d'extraire l'air vicié (humidité, COV, odeurs...) pour I'évacuer d'une piece et ainsi
bénéficier d'un environnement sain et agréable.

L'extraction continue améliore la qualité dair d'une piece ou
de I'ensemble du logement (utilisée seule ou en combinaison)
grace a un fonctionnement continu mais imperceptible. Cest
une alternative a la VMC sans contrainte des conduits. Dotés
d'un mode boost, fes extracteurs d'air s'adaptent au rythme de
vie de ses occupants. Curv Genius offre un design tendance, des
performances assurées dans toutes les configurations, méme
difficiles, avec garantie des débits attendus, une consommation
basse. De plus, certaines versions dotées de la technologie iH
(intelligence humidité), détectent automatiquement les fortes
variations d'humidité, et déclenchent le mode boost pour un
désembuage instantané de la piece. Curv Confort présente une
ligne épurée et discrete. Son fonctionnement silencieux (a partir
de 13 dB(A)) et sa basse consommation apportent du confort.
L'extraction ponctuelle, puissante et efficace, permet un renou-
vellement rapide de I'air d'une piece a un moment précis. Curv
Flash renouvelle ponctuellement l'air de la piece en fonction du besoin grace a un interrupteur ou son mode
automatique. Décliné en 3 tailles et 4 modes de mise en route, il S'adapte a tous les usages.

Pompe a chaleur 3 H HT (Haute Température)

Daikin a équipé la pompe a chaleur Daikin Altherma 3 H HT (Haute Température) d'une nouvelle technologie
de compresseur a double injection de gaz et de liquide, issue du Centre d'Innovation technologique de Daikin
Japon, ainsi que d'un nouveau bloc compresseur, pouvant
supporter jusqu'a 56 bars de pression. La nouvelle génération
de PAC Daikin Altherma ne fonctionne qu'au R-32 et ne sera
bientdt plus disponible au R 410-A. Par rapport a la précédente
version fonctionnant au R-410A et au R-134a, des transforma-
tions notables ont été apportées améliorant nettement son
fonctionnement et ses performances : design, performances,
niveau sonore, connectivité, fluide, ... Il est ainsi possible de la
raccorder a n'importe quel type d'émetteurs intérieurs exis-
tants. Fonctionnant sur liaison hydraulique, la PAC Daikin Al-
therma 3 H HT est proposée en 3 classes de puissances (14, 16
et 18 kW) et en 230V ou 400 V.

L'unité extérieure sera désormais proposée avec une facade
noire. Le groupe extérieur a également completement rede-
signé afin de contenir un nouveau ventilateur avec des pales
de forme différente, lequel permet de réduire fortement la
puissance sonore liée a son fonctionnement : seulement 31
dB(A) de pression sonore a 5 m de distance (directivité 2) en
mode nuit. Pour atteindre un tel niveau de réduction acous-
tique, Daikin a imaginé trois couches d'isolation différentes
pour recouvrir le compresseur : une lame dair isolante et une isolation phonique intégrées a lintérieur d'un
coffre métallique. Celui-ci est également posé sur des plots en caoutchouc anti-vibratoires.

Ssradt N
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Onduleur solaire de chaine photovoltaique M70A
I Onduleur de chaine triphasé de 77 kVA a haut rendement équipé

de 6 MPP pour une grande flexibilité de dimensionnement, le
M70A de Delta Electronics est un onduleur pour les grandes ins-
tallations en toiture complexes ou les ombrieres de parking. Les
6 dispositifs de suivi MPP aident les planificateurs a configurer
de grands systemes photovoltaiques complexes, les dimensions
compactes (densité de puissance élevée de 750 kW/m3 a 400 V)
rendent le M70A facile a transporter et a installer.
Des avancées supplémentaires incluent une fonction de courbe
I-V pour l'enregistrement de courbe PV, Q at Night pour fournir de
I'énergie réactive au réseau en dehors des périodes d'alimentation
-— standard et un systeme anti-PID (dégradation induite par le poten-
tiel) pour protéger les modules solaires des effets de la tension, de
la chaleur et 'humidité.
Le M70A est également livré avec une interface RS485 et des communications sans fil. Cette connectivité permet
aux opérateurs de surveiller leurs M70A a partir du Cloud MyDeltaSolar avec une application pour smartphone.
Le Cloud MyDeltaSolar est gratuit pendant les 5 premieres années. Le M70A se monte verticalement sur un toit
ou une base au sol. Il peut également étre monté sur un mur avec les supports de fixation fournis.

Principales caractéristiques techniques :

- Puissance apparente maximale de 77 kVA ;

- Efficacité maximale de 98,8 % ;

- Large tension d'entrée : 200 a 1000 V;

- Dispositifs de protection intégrés contre les surtensions CA et CC de type 2, SPD de types 1 + 2 CAet CC en
option..

Gamme de chauffe-bains ondéa Hydropower BAS NOx

Inscrite dans une démarche environnementale, cette nouvelle gamme de

chauffe-bains a gaz Ondéa Hydropower BAS NOx d’Elm Leblanc est concue

pour les conducteurs de projets qui recherchent des solutions responsables.

Sa conception s'appuie sur le savoir-faire de la marque qui a optimisé sa tech-

nologie de combustion. Breveté, son brdleur, dont les flammes sont refroidies

a l'eau, permet de réduire les émissions d'oxydes d'azote (NOx), tout en conser-

vant les performances de l'appareil. Atteignant 26 mg/kWh, elles sont deux fois L.
moins élevées que le seuil maximal toléré par la directive européenne Energy
Related Products. Un atout pour la rénovation énergétique des résidences col-
lectives privées ou sociales.

La gamme affiche une classe d'efficacité énergétique A. Chaque détail est pensé
pour réduire les consommations et factures énergétiques. La technologie
Hydropower permet une mise en fonctionnement automatique : lappareil se
déclenche, sans veilleuse permanente, lorsque l'utilisateur ouvre un robinet. Le
systeme astucieux, fondé sur une turbine qui s'enclenche avec la force de l'eau,
supprime tout raccordement électrique.

La gamme se décline en trois niveaux de débits, de 9, 10 et 14 litres/minute, e SR
selon les besoins du foyer, le type d’habitation ou encore la surface. Elle est pro- AN ; )
posée en gaz naturel ou butane/propane, s'adaptant ainsi aux différentes confi- (

gurations existantes. La large plage de puissances renforce le confort et multiplie e
les choix:de 7,2a 15,7 kW (9 litres), de 7,9 8 17,4 kW (10 litres), ou de 11,7 a 23,5

kW (14 litres).

Snoral No
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ectriques Oni et Beams Mono

Radiateurs é

*TE

Vasco étoffe sa gamme avec deux
modeles de radiateurs électriques
conformes aux attentes des Particuliers
qui recherchent aujourdhui - notam-
ment en rénovation - des solutions géné-
ratrices d'économies sur les factures de
chauffage. Tous deux réalisés en alumi-
nium, matériau de la chaleur douce, les
radiateurs Oni et Beams Mono ont été
congus sur des criteres exigeants de
confort thermique. Les deux modeles
sont fournis avec une commande dé-
portée mais peuvent étre reliés a un fil
pilote.

Le Beams Mono est un radiateur élec-
trique étroit (15 cm de large), il délivre
pourtant rapidement une puissance de 950 Watts et s'avere lallié incontournable des espaces et pans de
mur exigus. Astucieusement dissimulés en partie dorsale du radiateur, la résistance et le récepteur sont invi-
sibles. Idéal pour chauffer rapidement de petites pieces en solo, Beams Mono peut également jouer la carte du
nombre et offrir ainsi un confort dans de plus grands volumes.

Le radiateur seche-serviettes Oni dans sa nouvelle version électrique est proposé avec 2 facades distinctes :
I'une totalement plane, la seconde dotée de larges découpes galbées pour le séchage rapide des serviettes
et draps de bains. Dissimulés en partie dorsale, résistance et récepteur se font totalement oublier. Oni est un
radiateur fin : seulement 8 mm.

Particulierement bien adapté au marché de la rénovation, Oni électrique garantit une montée ultra rapide en
température, un atout de taille dans les pieces qui ne requierent pas d'étre chauffées en continu.

o
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Solution Zonda System de chauffage au granules de bois

Fonte Flamme, spécialiste dans la fabrication de
foyers en fonte et de cheminées, lance une solution
particuliere de chauffage aux granulés de bois. Bap-
tisée Zonda System, elle permet d'assurer l'essentiel
du chauffage d'une habitation de type T3/F3 ou T4/F4,
associé a un poéle canalisable aux granulés de bois.
De quoi proposer un chauffage accessible et perfor-
mant a énergie renouvelable dans le cas des rénova-
tions d'habitation. Qu'est-ce qu'un poéle canalisable ?
Le poéle a granulés canalisable se différencie par sa
capacité a chauffer plusieurs pieces dans la maison,
méme celles d'un étage supérieur. Son alimentation
se fait a partir de granulés de bois. -
Rapide a mettre en place, 2 journées d'installation suf- |
fisent par un professionnel formé par Fonte Flamme,
Zonda System assure a la fois la sécurité, la compatibilité avec la VMC, la puissance délivrée a chaque piece
insufflée, tout cela en silence et avec la garantie d'un flux d'air efficace sans sensation de courants d'air grace a
la maitrise de la température et du débit d'air.

Une de ces caractéristiques principales réside dans l'utilisation d'un groupe de ventilation déporté dans les
combles et suspendu a la charpente par des cables, les vibrations ne sont donc pas transmises au bati. Les
bruits électriques du groupe de ventilation sont supprimés par un filtre électronique. Les gaines fournies sont
isophoniques.

Zonda System est étudié pour fonctionner spécifiquement avec les poéles a granulés Fonte-Flamme. Il est
adapté a trois modeles de la gamme : le Tumi, le Rudi et 'Albia.
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Caméra infrarouge pyromeétrique TG267 pour électriciens

Flir introduit sur le marché la caméra
infrarouge pyrométrique FLIR TG267
pour les électriciens, les techniciens
CVC/R, les inspecteurs des batiments
et les ingénieurs mécaniciens. Riche
en fonctionnalités, la derniere-née
de la série TG d'entrée de gamme
présente une sensibilité et une ré-
solution optimisées pour aider les
professionnels a réduire le temps de
diagnostic.

Polyvalente, la Flir TG267 permet aux
professionnels dinspecter les équi-
pements et d'identifier les problemes
a une distance sGre, en visualisant les
points chauds et froids pouvant étre
les signes avant-coureurs de graves
problemes. Des connexions élec-
triques aux pannes mécaniques comprises dans une plage de température variant de moins 25 a 380 degrés
Celsius (C) [moins 13 a 716 degrés Fahrenheit (F)], les utilisateurs peuvent dépanner les systemes défaillants,
puis fournir aux clients des rapports contenant des images documentant la réparation. La TG267 s'enrichit
d'une fonction de mesure par contact avec une sonde thermocouple de type K pour les relevés de température.
La TG267 s'appuie sur le capteur thermique Lepton de 160 x 120 pixels de Flir et comporte des algorithmes
de traitement d'image propriétaires pour offrir la meilleure qualité dimage possible. La technologie a double
caméras de limagerie dynamique multispectrale (MSX) superpose des détails de la caméra visuelle intégrée sur
des images exclusivement thermiques pour affiner la netteté et les perspectives. La TG267 stocke jusqu’a 50
000 images que les utilisateurs peuvent visualiser sur 'écran couleur de 2,4 pouces.

DR

Seche-serviettes musical Allure 3 Virtuose

« Faites de votre salle de bains une salle de concert ! », c'est ce que déclare le
fabricant Thermor avec son seche-serviettes musical Allure 3 Virtuose. L'appareil
est équipé d'enceintes Haute-Fidélité Bluetooth de la marque francaise Cabasse
avec caisson de basse, intégrées en toute discrétion. Celles-ci diffusent dans toute
la piece un son de qualité (aigus et mediums de 10w/77dB et 10w/85 dB pour
le caisson) pour vibrer sur ses morceaux préférés. Allure 3 Virtuose integre aussi
une prise USB pour recharger son portable. Une tablette aimantée (accessoire en
option), de finition chéne clair, permet de le poser en toute sécurité sans risque de
chute.

Le seche-serviettes Allure 3 Virtuose est composé de larges lames plates qui offrent
une grande surface de séchage et integre une soufflerie invisible de 1 000 W (selon
modele) en toute discrétion. Grace a sa fonction Boost, Allure 3 Virtuose chauffe Ia
piece en quelques minutes a peine, soit un gain de 3° en 10 minutes.

Pourquoi chauffer sa salle de bain quand elle n'est pas utilisée ? Equipé d'un détec-
teur de présence, Allure 3 Virtuose se met au diapason des occupants. L'appareil
est capable de baisser la température de quelques degrés en cas d'absence et de
gérer en toute autonomie le bien-étre de toute la famille. En effet, grace a l'auto-
programmation, Allure 3 Virtuose mémorise et adapte tout simplement son fonc-
tionnement au rythme de vie de chacun.

Disponible en 9 couleurs, Allure 3 Virtuose s'integre dans tous les univers décora-
tifs.

o
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Construire des maisons économes en énergie avec la brique PurBlok

Carobois, société exercant en France depuis 2006, présente la brique d'argile expansée et de béton PurBlok.
Destiné a la construction des maisons économes en énergie et des maisons passives, ce produit offre de bonnes
performances d'isolation thermique et bénéficie d'un certificat CE pour toute 'Union Européenne. Graces a ses
propriétés et sa perméabilité basse, les effets de PurBlok pour le confort du local d’'habitation sont bénéfiques.
Les amortissement des bruits, le réglage de la température et de 'humidité, et ses propriétés reconnues dans
la radiesthésie, font que les hommes, les animaux et les plantes ressentent les bienfaits de son emploi dans la
construction.

La construction avec les briques PurBlok permet la réalisation des murs périphériques d'un batiment sans y
ajouter un complexe isolant par la suite. Les parois des alvéoles ont 2 épaisseurs différentes : celles de 30 mm
doivent étre dirigées vers l'extérieur du batiment, celles de 50 mm doivent étre dirigées vers l'intérieur du bati-
ment.

Les points forts du systeme PurBlok

1°) Simplicité : la construction d'un mur avec les briques
PurBlok ne nécessite pas forcément de recourir a des
magons spécialisés. Toute personne ayant une bonne
notion en magonnerie peut entreprendre la construc-
tion d'un mur avec les briques PurBlok.

2°) Economie d'énergie et écologie : grace a ce systeme,
une maison construite avec les briques PurBlok se ca-
ractérise par une importante économie d'énergie. L'ar-
gile utilisée est une argile spécialement sélectionnée.
C'est un matériau traditionnel, sain et naturel, employé
dans la construction depuis des siecles. L'isolation
des murs ne dépassant pas U = 0,11 W/m2K, permet
de construire un batiment Basse Consommation en
énergie pour le chauffage.

3°) Gain de temps : montage rapide grace a son grand
format, Tm?2 d'un mur construit par des briques PurBlok ne nécessite que 6,67 éléments. Les briques sont
faciles a manipuler et disposent de plusieurs accessoires : demi-brique, brique d'angle, ... Suppression des joints
verticaux en mortier colle grace a sa structure demboitement a « rainure et languette ».

4°) Rentabilité et amortissement : économie sur le mode de chauffage et économie sur le colt du chauffage
grace a la suppression des ponts thermiques.

Principales caractéristiques techniques :

- Blocs d'argile expansée avec remplissage en mousse de polyuréthane a cellules ouvertes ;
- Application : murs a une seule couche;

- Coefficient de transfert thermique : U= 0,11 W/m2K;

- Résistance thermique : R = 9,09 m2K/W ;

- Coefficient de conductibilité thermique : A = 0,0568 W/mK;

- Résistance : 1,5 MPa/m2 (45t) ;

- Mousse de polyuréthane PUR : 8-9 kg/m3;

- Résistance a la diffusion : p = 5/15 (selon la norme PN-EN 1745:2012 Tableau A.3) ;

- Résistance du joint a la compression : 0,15 N/mm? pour les mortiers légers d'application universelle ;
- Réaction au feu : Classe A1 (produit ininflammable) ;

- Couleur marron (autres couleurs sont disponibles moyennant des frais supplémentaires).
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Sorties de toit dédiées a la ventilation Ventélia SanitAir

S'appuyant sur son expertise dans le domaine de I'étanchéité de la
toiture, Cheminées Poujoulat a mis au point Ventélia Sanit'Air. Cette
solution, parfaitement conforme a la NF DTU 64-1, assure le bon fonc-
tionnement du réseau d'assainissement indépendant non collectif.

. : o ) ) VENTILATION
Deux produits composent la solution de ventilation statique ; I'une PRIMAIRE
pour la ventilation primaire, I'autre pour la ventilation secondaire.
La ventilation primaire assure la prise d'air en toiture du systeme du
réseau d'assainissement. La ventilation secondaire assure, grace au
chapeau statique, I'évacuation en toiture des gaz de fermentation du
réseau. Grace au conduit flexible fourni dans le kit, le raccordement
au réseau PVC en attente est facile, rapide et propre. En toiture, le
dépassement de 40 cm de faitage est respecté. Ventélia Sanit’Air
s'adapte a tous les modes constructifs, en neuf ou en rénovation et
les produits sont disponibles séparément ou en kit complet.
Performante, Ventélia Sanit’Air ne délaisse pas pour autant le coté
esthétique. La gamme offre un design soigné pour une bonne inté-
gration en toiture, quelles que soient la pente et la couverture grace
aux nombreuses déclinaisons disponibles : tuiles, ardoise, toit ter-
rasse et plaque nervurée acier. Disponible en stock en finitions Nair,
Brique et Amarante, Ventélia Sanit’Air se décline également sur de-
mande dans des teintes de gris.
Ventélia Sanit'/Air est facile a mettre en place et stable grace au sys-
teme de fixation. Livrées prétes a poser, les deux sorties de toit
sinstallent directement en toiture grace a leur systeme d'embase
étanche.

DE

ee connectée Enjoy

Solution de ventilation positive hygrorégu

Eoletec dévoile Enjoy, une solution de Ven-
tilation Positive Hygrorégulée (VPH) pour
traiter l'air intérieur. Elle s'integre harmonieu-
sement dans tous les logements grace a son
design discret incluant une facade modu-
lable (2 coloris interchangeables). Enjoy est
un appareil de ventilation qui parvient a puri-
fier l'air intérieur et éliminer du logement les
particules polluantes, allergenes, radon, CO2
et autres particules nocives pour la santé. La
VPH permet de lutter contre les problemes
d'humidité, de condensation et de moisis-
sures dus a une mauvaise régulation du taux
d'humidité de l'air dans les habitations.
Contrairement aux installations classiques
d'aération des habitations, la Ventilation Positive n'aspire pas l'air de la maison. A linverse, ce procédé innovant
fonctionne sur le principe de la surpression qui permet d'insuffler un air propre et de « pousser » l'air pollué vers
I'extérieur. En effet, la VPH ENJOY aspire I'air extérieur grace a une moto turbine a réaction a basse consomma-
tion. L'air est ensuite filtré (filtre G4* ou G4 + charbon actif** ou G4 + F7***), purifié, tempéré, déshumidifié
et insufflé dans I'habitat de maniere silencieuse. Le débit d'air insufflé est adapté automatiquement grace aux
informations diagnostiquées par Eolesens et Eolesenseur. L'air vicié est ensuite rejeté a I'extérieur de la maison.
Ce systeme basé sur la pression positive permet de renouveler l'air de la maison tout en évitant la déperdition
de chaleur, avec un meilleur équilibre des masses d'air dans le logement.
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Biomimeétisme et Architecture

Plus de 3,5 milliards d'années d'histoire du vivant ont donné d'in-
nombrables exemples de formes, de systemes et de processus
qui peuvent étre appliqués au design écologique moderne. Dans
le livre « Biomimétisme & Architecture », véritable recueil d'innova-
& tions durables, Michael Pawlyn propose aux architectes, aux urba-
nistes et aux designers de s'inspirer de la nature pour accroitre
_ ; radicalement l'efficacité des ressources utilisées. Doté d'une tres
i . "¢ 5y B S 3 g% riche iconographie, cet ouvrage passe en revue les grandes pro-
ge “F i 8 blématiques architecturales et la facon dont le biomimétisme peut
aider a les aborder : le confort thermique, I'utilisation de la lumiere
et la consommation énergétique ; mais également la solidité des
structures, les matériaux de construction, les déchets et la ges-
- ; ® tion de l'eau. Trois chapitres précisément portent sur 'énergie
.+ dansl'habitat: « Comment contrblerons-nous les ambiances ther-
/44 miques ? », « Que nous apprend la biologie sur la lumiere ? » et «
5, %) Avec quelle énergie alimenterons-nous les batiments ? ». Michael
LI\ Pawlyn est architecte, diplomé du Royal Institute of British Archi-
A AN~ tects (RIBA). Il est le directeur fondateur d’Exploration Architecture
il LTD et est reconnu comme I'un des pionniers du biomimétisme. ||
X donne de nombreuses conférences sur le theme de I'architecture
durable.
Qu'est-ce que le biomimétisme ? Au cours de I'histoire, les archi-
tectes ont observés la nature et s'en sont inspirés pour définir la forme de leurs constructions ainsi que leurs
aspects décoratifs. La nature constituait alors un réservoir d'idées avant tout esthétiques. Le biomimétisme
traite plutot de solutions fonctionnelles que de style. L'objectif de cet ouvrage est d'étudier la traduction d'adap-
tations biologiques en solutions pour l'architecture. En appliquant le biomimétisme, nous tirons parti d'une
mine d'idées issues de 3,8 milliards d'années de recherche et développement : cette source, ce sont les mul-
tiples especes qui ont survécu a la sélection naturelle.
Selon l'auteur, les deux principales sources de chaleur des organismes vivants sont toutes les deux basés sur
I'énergie solaire : indirectement par la métabolisation de leur nourriture, et directement par la captation de la
chaleur du soleil. La réduction des pertes thermiques constitue le moyen biologique privilégié pour conserver
la chaleur produite en continu par l'activité métabolique. Lisolation des batiments pourrait s'en inspirer. Les
mammiferes terrestres des régions tempérées ont recours a deux caractéristiques physiologiques : une couche
de graisse sous-cutanée et une couche dense de fourrure.
Michael Pawlyn présentent plusieurs animaux comme sources d'inspiration. En ce qui concerne les apports
solaires directs, les chenilles de la livrée dAmérigue (Malacosoma americanum) présentent I'une des plus élé-
gantes méthodes de captage de cette énergie. Elles construisent des nids collectifs composés de plusieurs
couche de soie, orientés au sud-est pour capter le soleil matinal. L'association des deux méthodes, isolation et
orientation par rapport au soleil, permet de maintenir la température intérieure des nids a au moins 4°C au-
dessus de la température ambiante.
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Salon de I'Habitat a Saint-Raphaél

g%%%g%%'gRAU Saint-Raphaél - France
LE 10 MARS 2020 La 5éme Journée de la pompe a chaleur

(J5PAC)
Paris - France

DU 13 AU 16 MARS 2020

DU13 AU 16 MARS 2020

DU 20 AU 22 MARS 2020

Salon Energie Habitat a Colmar
Colmar - France

Salon de I’'Habitat a Clermont-Ferrand
Clermont-Ferrand - France

Salon de I'Habitat du Mans
Le Mans - France

Tél.: 06313504 44
Courriel : contact@salonhabitat.fr
Site internet : www.salonhabitat.fr

Tél.: 0142935225
Courriel : contact@afpac.org
Site internet : www.afpac.org

Tél.: 0390 50 50 00
Courriel : leonor.dasilva@colmar-expo.fr
Site web : www.energiehabitat-colmar.com

Tél.: 04731717 05
Courriel : formulaire web
Site internet : www.salonhabitat-clermont.fr

Tél.: 0243725100
Courriel : cem@lemans-evenements.fr
Site internet : www.salondelhabitat.com

A b =T t' Les textes consacrés a la problématique de I'énergie dans I'habitat utilisent parfois
reV I a I O n S des abréviations. Voici une liste des principales utilisées :

- ACV : Analyse en cycle de vie
- AT : Avis technique

- BBC : Batiment basse consommation
- BIM : Building information model
(maguette numérique en architecture)

- CD : Chaudiere a condensation

- CEP : Consommation

d'énergie primaire

~ CITE : Crédit d'imp0t tran-

sition énergétique

- COP : Coefficient de performance
- COV : Composés organigues volatils
- CSTB : Centre scientifique

et technigue du batiment

- CVC: Chauffage, ventila-

tion et climatisation

- DRV : Débit de réfrigérant variable
- DV : Double-vitrage

- ECS : Eau chaude sanitaire

- EER : Energy efficiency ratio
- EnR : Energles renouvelables
- ESEER : European seasonal
energy efficiency ratio

F
- FI : Fioul
G

- GES : Gaz a effet de serre

- GF : Groupe Froid

- GNL : Gaz naturel liquéfié

- GPL : Gaz de pétrole liquéfié

- GTB : Gestion technique du batiment

- HQE : Haute qualité en-

vironnementale

- HVAC : Heating, ventilation and

air-conditioning (« Chauffage, venti-
tion et climatisation » en Francais)

- ITE : Isolation ther-
miqlue par l'extérieur
- [Tl : Isolation ther-

mique par lintérieur

L
- LDR : Laine de roche
- LDV : Laine de verre

P

- PAC : Pompe a chaleur

- PCl : Pouvoir calorifique inférieur
- PER : Polyéthylene réticulé

- Pn : Puissance nominale

- PSE : Polystyrene expansé

- PSU : Polystyrene extrudé

- PUR : Polyuréthane

- PV : Photovoltaique

- PVC : Polyvinyl chloride (« Poly-
chlorure de vinyle » en Francais)

- R : Résistance thermigue (K.m2/W)
- R&D : Recherche et déeveloppement
- RCU : Réseau de chaleur urbain

- RTh : Robinets thermostatiques

- RT : Réglementation thermique

- SE : Sonde extérieure

de température

- SHON : Surface hors oeuvre nette
- SHONRT : Surface hors

oeuvre nette au sens de la ré-
glementation thermique

- SV: Simple vitrage

- VMC : Ventilation mé-

canigue controlée

- VMI : Ventilation méca-
niaue par insufflation

- VMP': Ventilation mé-

canique ponctuelle

- VMR : Ventilation mécanique répartie
- VRV : Volume de réfrigérant variable
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