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Batiment et Energie partenaire du
Salon des Professionnels de 'Amiante en 2024

Chers Lecteurs, Cheres Lectrices,

Batiment et Energie sera partenaire officiel du salon « Salon des Professionnels de
'Amiante », ou « SPA », a la rentrée prochaine. Celui-ci aura lieu les 17 et 18 septembre
2024, & Paris. A l'occasion de ce rendez-vous incontournable pour les acteurs de la filiere
amiante, vous pourrez rencontrer des exposants, assister a des conférences, vous rendre
sur le P6le Rénov ou encore lespace MOA. L'organisateur prévoit un grand nombre de
visiteurs pour cette 10eme édition ou la convivialité sera au centre de lattention. Plus
dinformations sur le site Internet www.salonamiante.fr

Nous avons décidé de faire un focus sur les batiments scolaires dans ce numéro. Le
plan EduRénov, partenaire clé de 'Etat, est un programme visant & accompagner pour la
rénovation énergétique des batiments scolaires. Lancé en mai 2023 avec une capacité
de financement de 2 G£, il s'appuie sur l'expertise acquise depuis de nombreuses
années par la Banque des Territoires en matiere de rénovation des écoles. En 2024, les
pouvoirs publics ont annoncé une rallonge de 500 M€ pour la rénovation énergétique
des batiments scolaires, avec un objectif de 40 000 établissements rénovés d'icia 10 ans.
Le sujet du dossier Panorama porte sur les outils des professionnels. Des marques
présentes sur le marché frangais, et proposant des produits en rapport, vous sont
présentées, avec comme toujours les habituels criteres de comparaison.

Bonne lecture,
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@ ACTUALITES

PLAN EDURENUV : 500 M€ DE PLUS EN 2024
POUR LA RENOVATION ENERGETIQUE DES
BATIMENTS SCOLAIRES

Dans un contexte de forte hausse des tarifs énergé-
tiques, les batiments scolaires, qui représentent 50 %
du bati public, comptent un nombre estimé a 10 %
de structures vieillissantes et énergivores devenues
sources d'inconfort pour les occupants. Avec des tem-
pératures trop élevées ou trop basses au sein des éta-
blissements scolaires mal isolés, la rénovation énergé-
tigue du bati scolaire est devenue un enjeu prioritaire
de leffort national de baisse des consommations
énergétiques initié par la feuille de route France
Nation Verte et le décret Tertiaire. Ce dernier impose
aux collectivités locales 40 % d'économie d'énergie
d'ici 2030.

Le plan EduRénov, partenaire clé de IEtat, est un
programme visant a accompagner pour la rénova-
tion énergétique des batiments scolaires. Lancé en
mai 2023 avec une capacité de financement de 2
G¥, il Sappuie sur I'expertise acquise depuis de nom-
breuses années par la Banque des Territoires en ma-
tiere de rénovation des écoles. En 2024, les pouvoirs
publics ont annoncé une rallonge de 500 M€ pour la
rénovation énergétique des batiments scolaires, avec
un objectif de 40 000 établissements rénovés dici a
10 ans.

Un guide sur la rénovation des batiments sco-
laires proposé par Rockwool

Saluant le plan EduRénov, le spécialiste des solutions
disolation Rockwool met a disposition son Guide de la
rénovation énergétique des batiments scolaires. A tra-
vers celui-ci, I'entreprise décrypte le réle fondamental
de lisolation, aussi bien thermique que phonique,
pour réussir la rénovation des écoles et offrir ainsi aux
éleves et enseignants les meilleures conditions de tra-
vail et d'apprentissage.

Pour améliorer efficacement la performance énergé-
tigue des batiments scolaires, Rockwool recommande
une rénovation thermique globale. Plus compléte que
la rénovation thermique par élément, elle permet de
traiter en un seul chantier plusieurs postes de tra-

-vaux (isolation des toitures, murs, planchers, fenétres,
chauffage, production d'eau chaude et ventilation) qui
ont, selon I'expert, un réel impact sur lamélioration de
la performance énergétique du batiment.

ERRATUM VOLTA

Dans le précédent numéro de Batiment et Energie
(N°24), nous avons commis une erreur lors de la mise
en page de larevue. Ala page 12, la photo qui illustrait
larticle sur la nomination de Philippe Reynard, nou-
veau directeur général délégué de Volta, était celle de
Stefan Metcalfe, directeur commercial d'Acova. Nous
publions ci-dessous la bonne photo :

Philippe Reynard, directeur général délégué de Volta.
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ACTUALITES

SOLARWATT FRANCE AFFICHE UN CA 2023
EN CROISSANCE DE 20%

Solarwatt France, la filiale francaise du fabricant alle-
mand de panneaux photovoltaiques et batteries so-
laires Solarwatt, publie un chiffre d'affaires de 21 M€
réalisé en 2023 dans I'Hexagone, en hausse de 20
% par rapport a l'exercice précédent. Le volume de
ventes a augmenté de 50 %, notamment porteé par le
secteur des grandes toitures des batiments agricoles,
ainsi que les enjeux de décarbonation. « Dans un
contexte ou lindustrie du solaire a été confrontée a
de nombreux défis en 2023, tels que la baisse massive
des prix, lintensification de la concurrence, I'absence
daccompagnement des instances européennes,
'augmentation des prix de I'énergie, ... Solarwatt a
maintenu sa progression en se positionnant comme
fournisseur de systemes photovoltaiques complets
pour nos clients installateurs », commente lan Bard,
directeur général de Solarwatt France.

« En 2024 et pour continuer de faire face aux défis
actuels et futurs, nous avons comme objectif de
poursuivre notre développement, notamment grace
au lancement de nouvelles solutions a hautes per-
formances, haut de gamme et bas carbone », pour-
suit lan Bard. La gamme de panneaux solaires sera
renouvelée, avec une initiative majeure : la certifica-
tion de tous les nouveaux modules selon les critéres
bas carbone de la CRE (Commission de régulation de
I'énergie). L'ensemble de la gamme derniere généra-
tion sera désormais certifié Low Carbon, marquant
ainsi l'engagement de Solarwatt a exercer un contréle
rigoureux sur la fabrication de ses produits et leur
empreinte carbone.

Depuis début 2024, Solarwatt France a réorganisé sa
gouvernance et ses effectifs. L'entreprise prévoit éga-
lement de recruter une vingtaine de collaborateurs a
horizon fin 2024 pour soutenir son développement.

Emploi

LAURENT MUSY, NOUVEAU PDG D'ARMACELL

Armacell, inventeur de la mousse flexible pour [iso-
lation thermique, nomme Laurent Musy au poste de
président-directeur général, avec effet a partir d'avril
2024. 1l remplace Patrick Mathieu, qui a décidé de
quitter ses fonctions a la fin du mois de mars 2024,
apres pres de douze ans passé a ce poste. Ce der-
nier sera nommeé administrateur non exécutif par
le conseil de surveillance. « Avec Patrick Mathieu en
tant gu'administrateur non exécutif, nous continue-
rons a bénéficier de son expérience, et avec Laurent
Musy en tant que nouveau PDG, Armacell accélérera
encore son parcours de croissance » commente
Mathieu Paillat, président du conseil de surveillance
dArmacell.

« Je considere le groupe Armacell bien positionné
pour une croissance profitable, déclare Laurent
Musy. Je suis impatient de prendre mes nouvelles
fonctions et de travailler avec I'équipe de direction
expérimentée que Patrick Mathieu a mise en place
au fil des ans ». Laurent Musy dispose d'une connais-
sance approfondie du marché mondial des matériaux
de construction. Depuis 2015, il était PDG de Terreal,
fabricant de produits de construction en terre cuite
et de solutions photovoltaiques, apres avoir passé 17
ans dans l'industrie de I'aluminium, au service de diffé-
rents types de clients sur quatre continents.

Laurent Musy, président-directeur général d’Armacell.

Découvrez les dernieres informations et offres d'emploi liees a I'énergie dans le
secteur du batiment, sur le site internet de Batiment et Energie :
> Consulter la rubrique Emploi sur le web
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ACTUALITES

HEIWA AFFICHE UNE CROISSANCE
A DEUX CHIFFRES POUR 2023

LA PRODUCTION FRANGAISE DE GRANULES DE BOIS
EN AUGMENTATION EN 2023

Heiwa, fournisseur de pompes a chaleur, enregistre
un chiffre d'affaires en croissance de plus de 60 %
sur l'année 2023, malgré un second semestre diffi-
cile pour le secteur des pompes a chaleur air-eau. La
marque a fait le choix d'étre exclusivement présente
chez les distributeurs spécialisés CD Sud et 3C Clim.
« Faire ce choix nous a mathématiquement coupé
de certains distributeurs, nos résultats positifs sont
donc d'autant plus remarquables », souligne Franck
Beauvarlet, directeur de Heiwa. De plus, avec ses
nombreuses agences situées dans la moitié Nord
de la France, le réseau 3C Clim a permis a Heiwa de
sortir de son périmetre historique du Sud, et ainsi, de
déployer la marque sur 'ensemble du pays. « Heiwa
est devenue en 2023 une véritable marque nationale,
que ce soit a travers notre distribution ou notre noto-
riété aupres du client final », lance Franck Beauvarlet.
En parallele, je peux vous annoncer que notre réseau
d'Eco-Expert Heiwa dépasse les 150 membres désor-
mais », conclut-il.

En 2024, Heiwa prévoit de lancer au deuxieme tri-
mestre une série de produits DRV a plus forte puis-
sance pour enrichir sa gamme tertiaire. Plusieurs
innovations vont également voir le jour. L'une d'entre
elles étantle lancement d'un ballon thermodynamique
utilisant le nouveau gaz écologique R290. Ce produit
sera le premier de la marque a utiliser le R290. Heiwa
prévoit aussi de compléter certains segments de sa
gamme avec l'arrivée d'une solution de zoning « made
in France » courant 2024, complétant son offre gai-
nable. Une autre nouveauté « made in France », cer-
tifiee QualitEnR est prévue avant I'été. Elle offrira aux
installateurs une solution pour gagner du temps lors
des poses de PAC air-eau Heiwa. Enfin, I'entreprise se
fixe comme objectif d'atteindre plus de 300 Eco Ex-
perts Heiwa en 2024.

Tribunes

N

Propellet, lassociation des professionnels du chauf-
fage au granulé de bois, estime que 2,25 millions
de tonnes de granulés de bois ont été produites en
France en 2023, contre 2,05 millions de tonnes en
2022. La filiere s'appuie sur 73 usines réparties sur
I'ensemble du territoire national. Trois nouveaux sites
de production ont été ouverts en 2023, pour une ca-
pacité de production supplémentaire de 200 000 de
tonnes de granulés de bois. La filiere se rapproche de
son objectif de doubler ses capacités a horizon 2028
visant a équiper 20 a 30 % du marché en remplace-
ment des énergies fossiles. A fin 2023, 1,8 millions de
foyers utilisent 'énergie granulé bois.

Dans le contexte du plan de décarbonation national,
les secteurs collectifs, tertiaires et industriels sont ap-
pelés a adopter des alternatives aux énergies fossiles.
Les chaufferies fonctionnant aux granulés se révelent
étre des solutions adaptées aux attentes de ces
acteurs. Aujourd’hui, des constructeurs proposent
des modeles de chaudieres a granulés capables de
générer plusieurs MW de puissance, spécialement
adaptés aux marchés collectifs, tertiaires et indus-
triels. Des performances prouvées puisqu'au cours
des trois dernieres années, le nombre de chaufferies
fonctionnant au granulé de bois dans ces secteurs a
enregistré une augmentation de 18 %.

DR

Nourrissez votre réflexion en lisant les opinions des décideurs et des experts
concernant le secteur, sur le site internet de Batiment et Energie :

> Consulter la rubrique Tribunes sur le web


https://www.batimentetenergie.fr/categorie/tribunes/
https://www.batimentetenergie.fr/categorie/tribunes/
https://www.batimentetenergie.fr/categorie/tribunes/
https://www.batimentetenergie.fr/categorie/tribunes/
https://www.batimentetenergie.fr/categorie/tribunes/



https://www.salonamiante.fr

ACTUALITES

MORTEN WIEROD SUCCEDE A BJORN ROSENGREN
A LA TETE D'ABB

LE CHIFFRE D'AFFAIRES 2023 DE SOLAREDGE
PRESQUE IDENTIQUE A 2022

Le conseil d'administration du groupe ABB, acteur des
technologies de I'énergie, nomme Morten Wierod au
poste de président-directeur général. Il prendra ses
fonctions le Ter aoGt 2024 pour succéder a Bjorn
Rosengren. Ce dernier quittera son poste de PDG a
compter du 31 juillet 2024 et prendra sa retraite le
31 décembre 2024, mais a partir du Ter ao(t 2024 et
jusgua la fin de I'année, il conseillera Morten Wierod
et le comité exécutif pour assurer une transition pro-
gressive. « Morten Wierod est le successeur idéal de
Bjorn Rosengren, grace a sa connaissance appro-
fondie d’ABB et de notre modele opérationnel décen-
tralisé, a sa grande expertise dans nos principaux
segments de clientele et a ses excellents antécédents
en matiere de performances, commente Peter Voser,
président du conseil dadministration d’/ABB. Sous la
direction de Morten, ABB continuera de se concentrer
sur ses principales priorités, tout en maintenant fer-
mement ses nouveaux objectifs financiers et de déve-
loppement durable ».

Agé de 52 ans, Morten Wierod est de nationalité nor-
végienne. |l est titulaire d'un master en génie élec-
trigue de I'Université norvégienne des sciences et de la
technologie. Il rejoint ABB en 1998 et devient membre
du comité exécutif dABB en 2019. Il prend ensuite la
téte de la présidence de l'activité Motion, avant d'étre
désigné président de l'activité Electrification. « Je suis
reconnaissant envers le conseil d'administration de
m'avoir donné l'occasion de diriger cette grande en-
treprise, avec son personnel et ses technologies qui
sont au cceur de la construction d'une société bas car-
bone, déclare Morten Wierod au sujet de sa récente
nomination au poste de PDG.

Agenda

)

SolarEdge, fabricant d'équipements permettant
d'exploiter I'énergie solaire, enregistre un chiffre d'af-
faires de 3 G$ pour I'année 2023, contre 3,1 G$ pour
'année 2022, en baisse de 4 %. Les revenus du seg-
ment « Solaire » représentent 2,8 G$ en 2023, contre
2,9 G$ en 2022, en diminution de 4 %. Le résultat
net s'établit a 248,4 M$ pour 2023, en baisse de 29
% par rapport aux 351,2 M$ de 2022. « Malgré les
défis auxquels nous avons été confrontés au second
semestre 2023, nous avons conclu 'année avec un
chiffre d'affaires de 3 G$, juste en dessous des ni-
veaux de 2022, commente Zvi Lando, PDG de Sola-
rEdge. Le premier semestre de 2023 comprenait des
installations record et des attentes de croissance
continue, avec un passage au second semestre a
un marché plus faible en raison de la hausse des
taux d'intérét et de la baisse des prix de I'électricité,
ce qui a entrainé une accumulation de stocks qui a
ralenti nos expéditions. Néanmoins, nous pensons
gue nous sommes bien positionnés pour le prochain
cycle de croissance de notre industrie grace a notre
portefeuille de produits en expansion ainsi qu'aux
mesures de réduction des colts et des colts que
Nous avons prises. »

Découvrez les prochains évenements et rendez-vous en rapport avec le sujet de
I'énergie dans le secteur du batiment, sur le site internet de Batiment et Energie:
> Consulter la rubrique Agenda sur le web
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ACTUALITES

celle-ci emploie 15 personnes et se distingue par ses

BUTAGAZ ACQUIERT L'EXPERT DE LA RENOVATION compétences dans plusieurs domaines : audit éner-
ENERGETIOUE CUPROPRIETES & DIAGNOSTIC gétique, étude de faisabilité des prOjetS de rénovation

énergétique, étude de financement, assistance a mai-
trise d'ouvrage, et montage de préts collectifs.

Cette acquisition étend l'action de Butagaz aupres
des copropriétés. Le groupe a lambition de les ac-
compagner dans la réduction de leur consommation
d'énergie, en leur offrant des solutions intégrées pour
la rénovation énergétique et en les guidant intégrale-
ment dans le processus d'obtention de subventions
pour leurs projets de rénovation énergétique. Depuis
sa création, en 2015, Copropriétés & Diagnostic
affirme avoir déja mobilisé un total de 300 millions
d'euros sur ses projets. Ces subventions comprennent
notamment MaPrimeRénov' Copro, les CEE, et des
subventions individuelles, locales et départementales.

Butagaz, fournisseur d‘énergie et de services, effectue
lacquisition de Copropriétés & Diagnostic, une société
spécialisée dans la rénovation énergétique des copro-
priétés. Basée a Maisons-Laffitte, dans les Yvelines,

VARI®THERM
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e VarioComp: le systeme modulaire ultra-mince de 20 mm
pour plancher chauffant basse température.
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e ModuleWall et ModuleCeiling: les systemes modulaires
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chauffage et de rafraichissement intégreé.

* 10 ans de garantie
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www.prosystem.fr
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ACTUALITES

DISTECH CONTROLS AGRANDIT SON SIEGE
ET LU'EQUIPE DE TECHNOLOGIES DE GESTION
ENERGETIQUE

Distech Controls, concepteur de solutions amélio-
rant l'efficacité énergétique des batiments, a inauguré
le 20 mars 2024 une extension de son siege social
européen. Implanté a Lyon, le batiment sagrandit
pour mieux répondre a la croissance de Distech
Controls, lui donnant la possibilité de réorganiser la
production et le stockage afin de répondre plus effi-
cacement aux besoins des clients. Le siege embarque
aussi désormais des solutions récentes pour un meil-
leur confort thermique et une maitrise optimale de
la consommation énergétique ainsi que des impacts
environnementaux. « Nous voulions que notre bati-
ment représente véritablement Distech Controls et
nous permette de montrer a nos clients tout ce qu'il
est possible d'accomplir avec nos solutions », ajoute
Martin Villeneuve.

Distech Controls a développé un batiment intelligent
basé sur des technologies de pointe et des principes
de conception durable. Avec l'aide de son partenaire
intégrateur AER Automatisme et Régulation, I'entre-
prise a mis en ceuvre une nouvelle solution de ges-
tion technique des batiments (GTB). Elle a installé
des capteurs Resense Move pour surveiller l'espace
de bureau et identifier ceux qui sont occupés grace
a leurs capacités de comptage de personnes. Cela
permet de ne pas gaspiller Iénergie dans les espaces
vides et de préserver une bonne qualité de lair dans
les zones occupées.

Enfin, Distech Controls a déployé sa derniere géné-
ration de controleurs Eclypse Apex, qui embarque
également Eclypse Building Intelligence et le nouveau
Atrius pour le controle de la consommation énerge-
tique. Eclypse Apex est capable de se connecter au
systeme frangais EcoWatt, un dispositif visant a sensi-
biliser le public a la consommation nationale d'énergie
et a lui indiquer quand la réduire pendant les heures
de pointe ou lorsque la demande d'électricité est la
plus forte.
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MARKUS BRETTSCHNEIDER, NOUVEAU PDG DE VIEGA
A PARTIR DU 01/09/2024

A compter du 1ler septembre 2024, Markus
Brettschneider accédera au poste de président-di-
recteur général (CEO) de Viega, fabricant d'éléments
de circuit de chauffage et refroidissement. Il succede
a Claus Holst-Gydesen, qui integre le conseil d'admi-
nistration du groupe international apres avoir dirigé
le groupe pendant pres d'une décennie. « Cette no-
mination est cruciale non seulement pour assurer la
croissance future de notre groupe, mais également
pour préserver lidentité culturelle de notre entre-
prise familiale, forte de 125 ans d'histoire », déclarent
Anna et Walter Viegener, présidents du comité d'as-
sociés de Viega.

Allemand d'origine, Markus Brettschneider a pour-
suivi des études d'économie en Allemagne, en
Fcosse et aux Ftats-Unis. Ces trois derniéres années,
il a dirigé l'entreprise nord-américaine Viega LLC.
Sous sa présidence, la société a connu une réelle
expansion en matiere de parts de marché, de pré-
sence géographique et deffectifs, aux Etats-Unis
comme au Canada. Avant de rejoindre Viega, Markus
Brettschneider a occupé des postes de haute direc-
tion chez ABB et FrieslandCampina.

Markus Brettschneider, PDG de Viega.
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DECATHLON CHOISIT EDP POUR INSTALLER
DES CENTRALES SOLAIRES SUR SES MAGASINS
EUROPEENS

Decathlon, fabricant et distributeur d'articles de sport,
confie a EDP, producteur dénergie renouvelable, la
mission de déployer jusqu'a 80 centrales solaires sur
ses installations dans six pays européens. Environ 42
000 panneaux solaires seront installés sur les toits,
les ombrieres et autres emplacements de 'enseigne,
atteignant une capacité installée de plus de 21 MWLc.
« Clest une étape importante vers I'amélioration de
notre bilan énergétique en matiere d'énergies renou-
velables et pour la réduction des émissions de CO2
», explique Jean-Philippe Garraux, responsable de
limmobilier et du développement international de
Decathlon. Cette initiative s'inscrit dans l'objectif de
Decathlon de produire et consommer de I'énergie
solaire, rapprochant I'entreprise de son engagement
ambitieux dutiliser uniguement de énergie renouve-
lable pour ses magasins a travers le monde d'ici 2026.
« Etre choisi par un partenaire comme Decathlon pour
cette collaboration est une étape significative pour
EDP. Notre engagement a fournir des projets solaires
internationaux a des clients globaux souligne notre
engagement sur linnovation et les solutions énergé-
tigues durables dans le monde entier », déclare Vera
Pinto Pereira, membre du conseil dadministration
d'EDP. Dans les prochains mois, la société commen-
cera a installer des centrales solaire dans des dizaines
de sites Decathlon en France et en Allemagne, ren-
forcant I'expansion de la division solaire décentralisée
d'EDP dans ces deux pays, ou l'entreprise est déja
présente grace a la production renouvelable a grande
échelle avec sa filiale EDP Renewables. En France, les
projets sont déja en phase de développement, avec
des plans pour installer en moyenne 1 000 panneaux
solaires sur les magasins d’Avignon, Reims, Cormon-
treuil (51) et d'autres emplacements a travers le pays.
Au fur et a mesure de I'avancement des projets, ils
contribueront a couvrir jusgu’a 50 % des besoins de
consommation des sites ou le matériel sera installé.
Ce partenariat comprend également des centrales de
production décentralisées au Portugal, ou la plupart
des projets sont déja installés et opérationnels, ainsi
gu'en Espagne, en Belgique et en Italie, avec la aussi
des centrales solaires en cours de développement
dans les prochains mois.
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ABB INAUGURE UNE USINE DE COFFRETS DE
DISTRIBUTION D’ENERGIE EN BELGIQUE

ABB, acteur des technologies de I'énergie, investit 20
millions d'euros dans un nouveau site de fabrication
de moulage par injection a Everghem, en Belgique.
Afin de répondre a la demande croissante de solu-
tions d'électrification en Europe, cette usine integre
de nouvelles machines de moulage par injection, des
technologies numériques et des solutions d'automa-
tisation. Elle remplace une installation existante qui a
rejoint ABB dans le cadre de l'acquisition de GE Indus-
trial Solutions en 2018.

Ce site produira des coffrets de distribution d'énergie
qui protegent les composants de distribution élec-
trique, tels que les disjoncteurs, les fusibles, les inter-
rupteurs et les compteurs. Ces coffrets assurent la
sécurité de la distribution, du comptage et du contrble
de l'électricité dans les batiments résidentiels, com-
merciaux et industriels.

L'usine d'Everghem surveille et optimise en perma-
nence ['utilisation de I'énergie, en s'appuyant sur les
propres solutions de lindustriel comme ABB Ability
Building Analyzer. Cette offre suit les données des
batiments et les utilités en temps réel afin de fournir
des informations exploitables pour optimiser l'effica-
cité énergétique. D'autres technologies numériques,
telles qu'un systeme de gestion des batiments, com-
pleteront linstallation dans les mois a venir afin de
contribuer davantage a l'efficacité énergétique.

Les 1 330 panneaux solaires installés sur le toit vont
produire 10 % de 'énergie nécessaire au site. Le reste
proviendra de sources dénergie verte certifiées.
L'éclairage LED, les chargeurs de véhicules électriques,
les pompes a chaleur, les circuits d'eau de refroidisse-
ment et une nouvelle installation de ventilation, contri-
buent également a la réduction de la consommation
dénergie et des émissions de carbone.

Selon les chiffres d'ABB, l'optimisation énergétique et
'ensemble de ces équipements devraient se traduire
par une réduction des émissions d'eq CO2 de plus
de 6 700 tonnes et une baisse de la consommation
dénergie de plus de 9 400 MWh par an, par rapport a
2019 dans linstallation précédente. En conséquence,
les colts énergétiques pourraient diminuer d’environ
2,5 M€ par an.
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MITSUBISHI ELECTRIC ACQUIERT LE FABRICANT
DE CLIMATISATION AIRCALO

GILLES DONNAT DESIGNE DIRECTEUR GENERAL
DE CARRIER FRANCE

Les filiales Mitsubishi Electric Hydronics & IT Cooling
systems et Mitsubishi Electric Europe de Mitsubishi
Electric, groupe japonais de matériel électrique, ont
signé le 2 avril 2024 l'acquisition intégrale d'Aircalo,
fabricant francais de systemes de climatisation. Pour
Mitsubishi Electric, I'opération vise a renforcer ses
activités dans le domaine des systemes hydroniques
de chauffage, ventilation et climatisation (CVC) sur un
marché européen qui se diversifie, notamment en ré-
pondant a la forte demande de produits fabriqués sur
commande et aux besoins de sensibilisation a l'envi-
ronnement.

Le plan d'affaires a moyen terme de Mitsubishi Elec-
tric jusqu'a l'exercice fiscal se cléturant en mars 2026
considere les systemes de climatisation et de réfrigé-
ration comme des secteurs de croissance prioritaires.
Sur le marché européen, région stratégique pour le
groupe, les pays déploient activement des mesures
visant a atteindre la neutralité carbone, notamment en
opérant une transition vers des produits réfrigérants
a faible potentiel de réchauffement planétaire (PRP)
et en développant la mise en ceuvre de systemes CVC
hydroniques qui utilisent des quantités réduites de
réfrigérant conformément aux réglementations plus
strictes attendues a l'avenir.

Fondée en 1958, Aircalo est basée a Bordeaux et
emploie une centaine de personnes. L'entreprise dé-
tient une part importante du marché local des ven-
tilo-convecteurs (FCU) et des centrales de traitement
dair (CTA), grace a sa large gamme de produits et a
ses capacités de personnalisation pour répondre aux
besoins spécifiques de chaque chantier.

Expertises

Consultez les études et autres documents d'experts sur le sujet de I'énergie
dans le secteur du batiment, sur le site internet de Batiment et Energie :
> Consulter la rubrique Expertises sur le web

Carrier, fabricant de systemes de chauffage, ventila-
tion et climatisation (CVC), a nommé Gilles Donnat
au poste de directeur général de sa filiale francaise.
Succédant a Guillaume Dabrowski, qui devient direc-
teur Ventes service CHVAC Europe, Moyen-Orient
Afrique, il aura pour mission de contribuer a la crois-
sance durable du groupe, en bénéficiant du soutien
des 540 personnes qui composent les équipes de
Carrier France. «Je suis ravi de poursuivre, aux cotés
de mes collaborateurs, le développement commer-
cial de nos marques Carrier et CIAT, déclare Gilles
Donnat. Mon ambition est de faire de Carrier France
le leader incontesté de la transition vers des solu-
tions durables de chauffage, climatisation et réfri-
gération & trés haute efficacité environnementale. A
travers le développement de notre offre de services
et de solutions digitales, nous accompagnerons nos
clients au quotidien ».

Agé de 42 ans, Gilles Donnat est diplomé de 'ECAM,
d'un master en ingénierie. Entré en 2004 chez Car-
rier, il @ occupé plusieurs fonctions en recherche et
développement, avant d'étre nommeé aux postes clés
successivement de directeur Qualité Europe, direc-
teur R&D Europe, directeur des opérations Montluel,
puis directeur des opérations EMEA.
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CRE’ATIUN DU TEBLAB, LE LABORATOIRE THERMIQUE
ET ENERGETIQUE DU BATIMENT

Le CNRS et IINSA Lyon, associés a I'Université Claude
Bernard Lyon 1, via limplication du CETHIL (Centre
d'Energétique et de Thermique de Lyon), et le CSTB
(Centre Scientifique et Technique du Batiment), ont
créé ensemble, en mars 2024, un laboratoire commun
de recherche : le TEBLab, Laboratoire Thermique et
Energétique du Batiment. Celui-ci sinscrit dans le
cadre du partenariat stratégique unissant le CSTB et
le CNRS depuis 2020. Les travaux menés adresseront
les enjeux de comportement thermique et compor-
tement au feu des batiments, de leurs équipements
et de leur environnement extérieur, et, pour certaines
des thématiques étudiées, avec la sécurité des per-
sonnes.

Dans un premier temps, les recherches du TEBLab
seront structurées autour de deux grandes théma-
tiques :

* Les phénomenes de combustion associée a la sécu-
rité incendie : compréhension et description du risque
incendie sur une facade combustible ; évaluation du
risque incendie sur des facades existantes ; sécurité
incendie des systemes photovoltaiques en facade ou
en toiture.

+ L'évaluation et la maitrise du risque sanitaire induit
par les épisodes climatiques de forte chaleur : carac-
térisation des surchauffes internes ou/et externes
au batiment, ou au contraire dambiances demeu-
rant plus fraiches en période de forte chaleur, via des
approches de modélisation/simulation numeérique ou
expérimentale ; étude de la vulnérabilité et de la capa-
cité d'adaptation des personnes durant ces épisodes
climatiques.

De g. a d. : Marie-Christine Baietto, directrice de la recherche pour I''NSA; Hervé Charrue, direc-
teur adjoint en charge de la recherche et du développement pour le CSTB; et Melchior Faure,
responsable du développement des laboratoires communs pour le CNRS.
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LIGHTING DEVELUPPEME,NT ACOUIERT
LE FABRICANT BELGE D’ECLAIRAGE LUNOO

Lighting Developpement, fabricant de produits d'éclai-
rage, réalise l'acquisition de la société Lunoo. Fort de
25 ans d'expérience, cet industriel belge spécialisé
dans 'éclairage s'est développé en Belgique, en Alle-
magne et aux Pays-Bas, grace a un positionnement
haut de gamme et a un soutien commercial solide
dans les secteurs du retail, de la restauration et du
tertiaire. Devenant « Lunoo Lighting Solutions », son
intégration s'inscrit dans la stratégie de Lighting De-
veloppement, qui renforce ainsi sa présence dans le
segment du luminaire fonctionnel, portant son chiffre
d'affaires annuel a plus de 55 millions d'euros. L'ar-
rivée de Lunoo avec son bureau d'études et son ate-
lier dassemblage local renforce les dimensions « Eco-
conception », « Recyclabilité-circularité » et « Proximité
industrielle » du groupe. Lighting Développement pos-
sede désormais les marques Lébénoid, Integratech,
Sunlux, Specilux et Lunoo.

AN (000 i il
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TOIT SOLAIRE : EDILIANS ACCOMPAGNE LES
COUVREURS AVEC LE PASS SOLAIRE

ABB ET CAVERION SASSOCIENT POUR DEVELOPPER
DES BATIMENTS ECONOMES EN ENERGIE

Sinscrivant dans la continuité de la signature de son
partenariat avec April Construction pour faciliter
l'acces assurantiel aux professionnels, Edilians, spécia-
liste des solutions solaires intégrées sur toiture, décide
daider les couvreurs a démarrer une activité solaire
en langant le « Pass Solaire ». Il s'agit d'un accompa-
gnement complet de A a Z pour devenir autonome
dans la vente et la pose de systemes photovoltaiques.
Ce parcours personnalisé comprend tous les volets
nécessaires pour développer une activité dans le so-
laire photovoltaique avec :

+ Une assistance assurantielle avec explication des
démarches a effectuer pour bénéficier d'une couver-
ture adaptée. Il est possible d'étre mis en relation avec
April Construction et de bénéficier de regles de sous-
criptions assouplies et de tarifs négociés par Edilians ;
+ Une formation technique certifiante pour obtenir
I'habilitation BP, obligatoire pour linstallation d'équi-
pements photovoltaiques, ainsi que la qualification
QualiPV Bat sous forme de stage théorique et pra-
tique;

+ Une formation a la pose des solutions de tuiles et
panneaux solaires d'Edilians en situation réelle accom-
pagnée d'une attestation de formation a leur mise en
ceuvre, document demandé dans les avis techniques
et souvent par les assurances ;

 Unejournée de formation a la vente et au Simulateur
Solaire, avec présentation de l'offre Edilians ;

- Un accompagnement sur la premiere vente et le pre-
mier chantier solaire photovoltaique par un commer-
cial et un technicien expérimentés d'Edilians.

ABB, acteur des technologies de I'énergie, et Cave-
rion, expert des environnements intelligents, signent
un accord visant a renforcer leur collaboration pour
faire progresser l'efficacité énergétique et la durabi-
lité au sein des batiments. L'objectif commun est de
relever les défis en matiere de réduction des émis-
sions de CO2 plus rapidement grace a des solutions
intégrées intelligentes. Les deux entreprises propo-
seront des offres conjointes pour répondre a I'évolu-
tion des besoins.

ABB fournit des solutions technologiques, notam-
ment a travers son programme « Mission to Zero
», un plan élaboré pour aider les clients a réaliser
leurs ambitions de neutralité carbone grace a des
solutions de gestion de I'énergie liées a I'électrifica-
tion, aux technologies de ressources énergétiques
distribuées et a lintégration de sources d'énergie
renouvelables. La combinaison des solutions, des
capacités dintégration et de l'expertise des deux
sociétés, permettra d'accélérer le développement de
batiments neutres en carbone, les projets Mission
to Zero des clients et d'améliorer également le bien-
étre et le confort des occupants.

Le groupe Caverion est basé en Europe du nord et
en Europe centrale. Cette collaboration se concen-
trera donc sur des projets en Finlande, dans les pays
baltes, en Suede, en Norvege, au Danemark, en Alle-
magne et en Autriche. Elle élargit I'offre d'ABB et de
Caverion dans ces pays pour les nouveaux batiments
et les rétrofits.
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JULIE FAZIO NOMMEE PRESIDENTE D'ANTARGAZ
FRANCE/BENELUX ET DE FRANCE GAZ LIQUIDES

Julie Fazio a été nommée a la téte du fournisseur
d'énergie Antargaz France et Benelux, ainsi qu'a la téte
de France Gaz Liquides, l'organisation professionnelle
représentant la filiere des gaz et biogaz (butane, pro-
pane et GPLO).

Présidente d’Antargaz France et Benelux ...

Désignée présidente d'Antargaz France et Benelux,
Julie Fazio aura pour mission de poursuivre la stratégie
de l'entreprise, afin daccompagner les particuliers et
professionnels dans leur transition énergétique. Cette
nouvelle nomination s'inscrit dans 'ambition de 'éner-
géticien qui est de fournir une énergie essentielle aux
besoins de ses clients qui ne sont pas desservis par le
réseau de gaz naturel et dont les usages ne pourraient
pas étre électrifiables pour la plupart d'entre eux. « A
I'heure ou la transition énergétique prend forme pour
les entreprises et les particuliers, il est essentiel que les
gaz et biogaz liquides saffirment comme une énergie
d'avenir », lance Julie Fazio. Rapportant directement au
président du groupe, elle animera le comité de direc-
tion de l'entreprise.

... et de France Gaz Liquides

Placée a la présidence de France Gaz Liquides, Julie
Fazio aura pour mission de développer la feuille de
route de décarbonation de la filiere pour défendre
la place des gaz et biogaz liquides dans le mix éner-
gétique francais, et de promouvoir leur contribution
aux enjeux énergétiques actuels et futurs de la rura-
lité. Alors que les solutions énergétiques disponibles
en milieu rural ne sont pas les mémes gu'en zone
urbaine, car marquées par l'absence de réseaux de
chaleur ou de gaz naturel, la filiere des gaz et biogaz
liquides a les capacités de développer une énergie
renouvelable qui répond pleinement aux enjeux de la
transition énergétique, notamment celle de la ruralité,
qui couvre 94 % du territoire francais. Fermement en-
gagée dans la voie de la décarbonation, la filiere s'en-
gage dans la transition énergétique avec lambition
dincorporer au moins 10 % de biopropane dans les
prochaines années. « Je mettrai toute mon expérience
au service du développement de produits et solutions
bas carbone, qui permettront a la fois de
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contribuer aux ambitions de décarbonation fixées par
le Gouvernement, mais aussi de répondre aux be-
soins énergétiques des plus de 20 millions de Francais
qui ont recours aux solutions gaz et biogaz liquides, et
notamment les 6,5 millions résidant en milieu rural. »,
déclare Julie Fazio.

Un parcours professionnel international

Agée de 51 ans, Julie Fazio est ingénieur de formation.
Elle a travaillé au sein d’Exxon Mobil pendant plus de
20 ans en Europe, aux Etats-Unis et en Asie. Elle a éga-
lement occupé différents postes dans le secteur des
lubrifiants pour les zones Afrique et Moyen-Orient.
Son parcours I'a amenée a devenir responsable pour
I'Europe du négoce de produits pétroliers et de ma-
tieres premieres, avant de rejoindre UGl International
en 2022 en tant que vice-présidente Supply chain.

Julie Fazio, présidente d’Antargaz France et Benelux, ainsi que de France Gaz Liquides.
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LE LOGISTICIEN HEPPNER REDUIT DE 13%
LES CONSOMMATIONS D'ENERGIE DE SES
BATIMENTS AVEC L'AIDE DE DEEPKI

Le parc immobilier constitue une part majeure de la
consommation énergétique des entreprises. Hep-
pner, acteur du transport et de la logistique, exploite
environ 500 000 m?2 de batiments en Europe, lesquels
représentent 12 GWh d'énergie consommeée chaque
année. Un an apres le lancement de premieres ini-
tiatives, le groupe est parvenu a faire baisser ses
consommations d'énergie de 13% en 2023 par rap-
port a 2022. Celles-ci s'inscrivent dans le cadre de son
plan de sobriété énergétique déployé en novembre
2022 sur I'ensemble de son parc immobilier constitué
dentrepdts et de plateformes logistiques.

Cest en s'appuyant notamment sur son partenariat
avec Deepki, startup frangaise accompagnant les
entreprises souhaitant optimiser les consommations
d‘énergie de leurs batiments, qu'Heppner a pu arriver
a ce résultat. Cet outil, utilisé depuis 2021 par le logis-
ticien, permet de mesurer l'efficacité énergétique de
chaque batiment en kWh/m2 donnant la possibilité
au groupe d'élaborer puis d'appliquer un plan d'action
adéquat. Cela comprend en premier lieu la réalisa-
tion d'audits énergétiques, qui a amené les agences a
comprendre les surconsommations, puis a remplacer
ou optimiser les équipements existants, ou encore a
réaliser des travaux disolation ou de rénovation.

Grace aux audits réalisés, une action majeure favori-
sant l'efficacité énergétique a pu étre identifiée et est
maintenant en cours de déploiement : le remplace-
ment des systemes d'éclairage actuels de 35 sites par
un systeme LED intelligent et connecté. Cet investis-
sement de 2,5 millions d'euros permet de réduire de
85% la consommation d'électricité liée a I'éclairage.

A cela sajoute un accompagnement dédié des col-
laborateurs pour les sensibiliser aux enjeux et bons
gestes a adopter. Un référent énergétique a ainsi été
nommé sur chaque site. L'empreinte des activités
liées au numérique fait également l'objet d'une atten-
tion particuliere, notamment pour la mise hors-sec-
teur des appareils lorsqu'ils ne sont pas utilisés et le
décommissionnement de serveurs locaux tres éner-
givores.
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La réduction des consommations d’énergie inté-
grée deés la conception des nouveaux batiments

« En tant gu'entreprise engagée pour la préserva-
tion de l'environnement et des ressources, réduire
notre empreinte carbone et nos consommations
dénergie est un impératif », lance Noémie Feldbauer,
directrice de la transition énergétique d'Heppner. Le
groupe vise 40% de réduction de ses consommations
dénergie liées a limmobilier a horizon 2030, par rap-
port a 2020. Propriétaire de la majorité du foncier gu'il
occupe, Heppner intéegre la réduction de la consom-
mation énergétique des la conception des nouveaux
batiments logistiques. Deepki observe que chaque
nouveau site construit double son efficacité énerge-
tique par rapport a l'ancien site qu'il remplace pour
consommer environ 30 kwh/m2,

e
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D+H SE RENFORCE EN fLE-DE-FRANCE ET
DANS LE GRAND EST

D+H France, fournisseur de produits de désenfumage
et de ventilation naturelle, et filiale francaise de la so-
ciété allemande D+H Mechatronic, consolide sa posi-
tion dans I'Hexagone en élargissant sa présence en
lle-de-France et en renforcant son équipe commer-
ciale dans le Grand Est.

En fle-de-France, l'entreprise étend son empreinte
opérationnelle en déployant une équipe technique
spécialisée, constituée de Pedro Santos Carvalho et
Carlos Freire de Brito. Ce duo qualifié et formé aux
produits innovants de D+H aura pour mission de ré-
pondre aux exigences complexes du marché franci-
lien.

Dans le Grand Est, I'équipementier accueille un nou-
veau commercial dédié a cette région : Jonathan
Gauthier. L'arrivée de ce nouveau chargé daffaires,
spécialiste en automatisme, reflete la volonté de D+H
France d'offrir a sa clientele des solutions completes
intégrant les dernieres avancées technologiques.

Jonathan Gauthier, chargé d'affaires pour la région Grand Est chez D+H France.
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LE PRODUCTEUR D'ENERGIE UNITE DEVOILE UN CA
EN FORTE CROISSANCE SUR 2023

UNITe, producteur délectricité dorigine renouve-
lable, a enregistré un chiffre daffaires de 45 M€ en
2023, contre 29 M€ en 2022, en progression notable.
Sur l'année écoulée, le groupe a obtenu des permis
de construire pour un total de plus de 200 MWc de
puissance, avec des contrats de vente délectricité
qui se répartissent entre les appels d'offres organisés
par des entreprises privées (contrats de type PPA ou
CADE) et ceux de la CRE (Commission de régulation
de I'énergie).

Venant du monde de I'hydroélectricité, UNITe déve-
loppe de plus en plus dans I'énergie solaire photo-
voltaique, en particulier dans l'agrivoltaisme. L'éner-
géticien coopere sur le terrain avec des fédérations
déleveurs telles que la FNO (Fédération nationale des
ovins) ou le Syndicat d'élevage de gibiers, mais aussi
avec des conseils municipaux et des propriétaires fon-
ciers.

Cette année, UNITe lance la construction de dix cen-
trales solaires photovoltaiques pour une puissance
cumulée supérieure a 140 MWc. Les travaux débu-
teront durant le printemps pour quatre dentre elles
et s'en suivront six nouveaux chantiers. Pour accom-
pagner sa croissance, lentreprise prévoit de recruter
dici 2025 une vingtaine de nouveaux collaborateurs
afin de renforcer les équipes en place. « Avec plus de
127 MW de projets en construction et plus de 1,5 GWc
de projets en cours de développement en France, le
groupe s'engage dans une croissance soutenue et
franchira les 100 M€ de chiffre d'affaires des 2027
», déclare Stéphane Maureau, directeur général de
UNITe.
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ACTUALITES

AIRWELL DEVOILE UN CHIFFRE D'AFFAIRES 2023
EN HAUSSE DE 16,7%

ATI ISOLATION IMPLANTE UNE NOUVELLE USINE
A BLYES, DANS L'AIN

Airwell, fournisseur francais de solutions climatiques
et thermiques, enregistre un chiffre d'affaires de 65
M€ sur l'exercice 2023, contre 55,7 M€ sur 2022, en
forte hausse de 16,7 %. La progression a été portée
par le dynamisme du marché résidentiel, avec une
demande soutenue des ventes de pompes a chaleur
air-eau, en particulier en France qui a représenté le
premier marché de l'entreprise en 2023. Le résultat
net part du groupe séleve a 1,4 M€, contre 1 M€ en
2022, en progression de 37,2 %. L'endettement net
sétablit a 4,2 M€ au 31 décembre 2023.

Dans un marché global de la pompe a chaleur moins
bien orienté en raison de la crise de la construction
neuve, Airwell entend continuer a croitre grace a son
positionnement sur le segment de la rénovation glo-
bale et ses offres différenciantes. Le groupe s'appuiera
notamment sur une dynamique en France, soutenue
par la montée en puissance de la force commerciale,
la contribution d’Airwell Industrie et le lancement des
nouvelles offres, dont une solution servicielle pour la
maison intelligente et connectée (« Ma Maison Hy-
bride »), et une offre de financement de la rénovation
énergétique pour le secteur résidentiel. « Pour 2024,
malgré un contexte de marché moins favorable, nous
anticipons une croissance a deux chiffres de notre
chiffre d'affaires, avec un second semestre nettement
meilleur que le premier, déclare Laurent Roegel, PDG
d'Airwell.

En parallele, I'équipementier prévoit deffectuer des
investissements de l'ordre de 2,5 a 3 M€ en 2024, no-
tamment sur Airwell Industrie, « pour renforcer notre
offre de produits en propre et poursuivre notre tra-
jectoire qui vise a faire d'’Airwell un acteur européen
de référence dans les prochaines années », explique
Laurent Roegel.

20

ATI Isolation, spécialiste des isolants minces thermo
réflecteurs, a investi 16 M€ dans la construction d'une
nouvelle usine sur la commune de Blyes, au sein du
Parc industriel de la Plaine de I'Ain. Débuté en juillet
2023, le chantier devrait s'achever a lété 2024. Le futur
site est destiné a accuelllir le siege social et 'ensemble
de la production, ainsi qu'a porter la croissance du
fabricant.

Un batiment de 8 500 m? sera édifié sur un terrain de
25 000 m2 8 000 m? seront consacrés a la produc-
tion et au stockage, et 500 m2 aux fonctions support
et aux activités de recherche et développement. Des
panneaux solaires photovoltaiques seront installés en
toiture.

ATl Isolation compte aujourd’hui une cinquantaine de
salariés. Les nouveaux espaces offerts a la rentrée
2024 vont permettre d'envisager le recrutement d'une
vingtaine de collaborateurs, tous secteurs confondus
(production, R&D, administration des ventes, marke-

ting ...).
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TECHNNUESOLARELEVEZZAMﬁI ,
POUR CONSTRUIRE 300 PROJETS ENERGETIQUES

Apres avoir levé 200 M€ en fonds propres en 2023,
Technique Solaire, producteur dénergies renouve-
lables, obtient un nouveau financement de 224 M€
en dette senior aupres de Bpifrance et de la Caisse
dEpargne CEPAC. Cette récente levée permettra a
Technique Solaire de consolider son portefeuille d'ins-
tallations solaires photovoltaiques, en construisant
pres de 300 projets greenfield d'une capacité totale
de 162,6 MWc. Ceux-ci s'étendront sur 'ensemble des
régions métropolitaines et seront construits dici fin
2026. lls comprendront différentes typologies dins-
tallations, notamment sur des hangars agricoles, des
volieres, des ombrieres de parking, des abris clima-
tiques, des plateformes logistiques, des serres, des
parcs au sol, ainsi qu'un parc flottant.

«Enfinancantle développement d'environ 300 projets,
ces 224 millions d'euros nous permettent d'accélérer
considérablement le déploiement de notre stratégie
et de nous rapprocher de nos objectifs ambitieux de
développement, au service des transitions énergé-
tiques et agricoles. » déclarent Lionel Themine, co-
fondateur de Technique Solaire et directeur général
en charge des finances, et Edouard Dazard, directeur
des investissements et de I'asset management au sein
de Technique Solaire. Cette nouvelle levée de dette
soutient la stratégie de croissance de 'entreprise et
sinscrit dans son ambition de mobiliser 4 G€ dici
2030 pour atteindre 4 GWc en capacité de production
dénergie photovoltaique, contre 500 MWc actuelle-
ment en exploitation. Technique Solaire compte a ce
jour 346 MWc de capacité en construction, répartis en
France, aux Pays-Bas, en Espagne et en Inde.
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BATIM ENTquu&’ N°25 - JUILLET/AOUT/SEPTEMBRE 2024

ACTUALITES

VOLTA REPREND LE SPECIALISTE DE L'ETANCHEITE
DES TOITURES TOP TOIT

Volta, développeur dinstallations de production
d'énergie renouvelable (solaire et éolien), réalise l'ac-
quisition de la société Top Toit, expert de I'étanchéité
des toitures. Acteur national dans le domaine du pho-
tovoltaique en toiture, le groupe compléte ainsi son
offre. « Les projets photovoltaiques en toiture sont au
coeur de notre stratégie, explique Pierrick Morier, co-
fondateur et président de Volta. Le rapprochement
avec Top Toit illustre notre volonté de porter nos pro-
jets sur le long-terme et donc de disposer en interne
de l'ensemble des compétences nécessaires pour
proposer une offre intégrée et professionnelle qui
couvre tous les aspects de la toiture ». Volta et sa nou-
velle filiale Top Toit vont pouvoir mettre a la disposi-
tion des propriétaires fonciers une solution complete
a 360°, allant de 'entretien de leur couverture a lins-
tallation d'une toiture photovoltaique, en passant par
le financement de leurs projets de rénovation ou la
mise en place de programmes d'autoconsommation.
Basée en Aquitaine et active dans la région de Bor-
deaux et ses alentours, Top Toit vient renforcer
limplantation territoriale de Volta dans l'ouest de la
France. De son c6té, Top Toit va désormais pouvoir se
projeter sur le territoire national. « Les métiers liés a
lentretien de la couverture des batiments ont évolué
: d'une simple problématique fonctionnelle - rénover
une toiture, réparer une fuite ... - nous sommes passés
a une dimension plurielle avec des aspects financiers
(comment rentabiliser ma toiture ?), des sujets éner-
gétiques (comment produire mon électricité ?), en
passant par des objectifs environnementaux, com-
mente Jérdbme Cohade, dirigeant de la société Top
Toit. Le rapprochement avec le groupe Volta répond
a cette évolution et offre a Top Toit l'opportunité de
soutenir son développement ».
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ENTRETIEN AVEC TURBOBRISE,
FOURNISSEUR DE VENTILATEURS
DE PLAFOND

Il existe des solutions au réchauffement
sans passer par la climatisation

Patrice Wolff,
Dirigeant et Fondateur de Turbobrise

) TURBOBRISE @@ BIGASS

@ Batiment et Energie : Pouvez-vous nous présenter brievement la société Turbobrise ?

Patrice Wolff : Turbobrise est spécialiste des ventilateurs de plafond industriels. Nos solutions permettent de
faire des économies significatives d'‘énergie tant en hiver qu'en été pour les professionnels, les ERP et aussi les
particuliers. La société mere (Big Ass Fans) fait plusieurs centaines de millions de dollars de chiffre d'affaires
annuel. En France, le CA s'éleve a pres d'un million d'euros.

@ Batiment et Energie : Quand a-t-elle été fondée et quelle est son historique ?

Patrice Wolff : Créée en 2005, Turbobrise traitait au départ de la brumisation pour les restaurants et s'est
rapidement réorienté vers les professionnels du BTP pour proposer des ventilateurs Big Ass Fans HVLS (High
Volume Low Speed - Gros volumes basse vitesse), inconnus en France métropolitaine a I'époque. De 2005 a
2015, le gros de l'activité a été sur la destratification de batiments de grande hauteur, mais depuis 10 ans nous
avons de plus en plus de demandes pour le confort d'été. Cela traduit tant un réchauffement de notre environ-
nement qu'une prise de conscience de la nécessité d'une sobriété énergétique.

o~ . . i
Batiment et Energie : Comment votre entreprise est-elle organisée ?

Patrice Wolff : Toute la production est quasiment faite aux USA, dans le Kentucky, chez Big Ass Fans. En France

nous avons un bureau d'étude intégré, un entrepdt et des commerciaux sur toute la métropole.

P~ . . .
Batiment et Energie : Quelle surface géographique couvrez-vous en France ?
Patrice Wolff : Toute la France, y compris les DROM et TOM.

A DL . .

@ Batiment et Energie : Quelles sont les gammes de produits que vous proposez ?

Patrice Wolff : Des ventilateurs de plafond, des ventilateurs muraux et mobiles, des ventilateurs mobiles adia-
batiques et des systemes de désinfection de l'air.

N ~ RV .
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Le siége de Big Ass Fans, la société mére de Turbobrise.

P~ .

¢ Batiment et Energie : Quelles sont les four-
chettes des caractéristiques techniques de vos
produits ?

Patrice Wolff : Nous proposons des produits allant
de 1,3 m a 9 m de diametre pour les ventilateurs de
plafond, soit un immeuble de trois étages. Nous avons
aussi a présent le premier ventilateur qui résiste a l'air
marin et aux ouragans. Les ventilateurs mobiles vont
de 60 cm a 2,2 m de diametre.

@ Batiment et Energie : Vos produits sont-ils
labélisés ?

Patrice Wolff : Les produits ont gagné de nombreux
Energy Star Awards qui sont un gage de leur sobriété
énergétique. Par exemple, notre brasseur Haiku 1.3 m
consomme moins de 20 W a puissance maximale.

@ Batiment et Energie : Vos produits sont-ils
garantis ?

Patrice Wolff : La garantie varie de 2 a 10 ans selon
les modeles. Mais d'expérience nous n‘avons quasi-
ment eu aucune panne en bientdt 20 ans d'existence.

« Aux USA, pres de 80%
des foyers ont des
brasseurs d'air plafonniers »

@ Batiment et Energie : Ou peut-on acheter
vos produits ?

Patrice Wolff : Directement aupres de notre société,
en allant sur notre site Internet.

2 oae: :
¢ Batiment et Energie : Proposez-vous un SAV
?

Patrice Wolff : Le taux de panne est quasi nul. En cas
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de probleme nous procédons a des échanges stan-
dards sous garantie.

o~ . .

% Batiment et Energie : Comment travaillez-
vous avec les professionnels du Batiment ?
Patrice Wolff : Nous sommes partenaires de plu-
sieurs associations professionnelles, comme Batiment
Durable Méditerranée, et nous travaillons étroitement
avec les bureaux d'étude et architectes. Nous sommes
considérés comme une des sociétés pionnieres en
France dans le domaine des BAP (brasseurs d'air pla-
fonniers) et nous avons formé des centaines de par-
tenaires via nos différents webinaires. Nous sommes
aussi membre fondateur de [I'Association frangaise
des professionnels des ventilateurs de plafond.

P~ . .
¢ Batiment et Energie : Avez-vous une acti-
vité Export ?

Patrice Wolff : Il nous arrive de travailler avec des
pays limitrophes comme I'Allemagne, la Suisse, la Bel-
gique ou 'Espagne.

L~ .

@ Batiment et Energie : Comment se porte
votre marché actuellement ?

Patrice Wolff : Le marché, dopé par la RE2020, est en
tres forte progression ... mais il part de loin donc tout
reste a faire.
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P~ . .

@ Batiment et Energie : Quelle est I'importance
de la concurrence ?

Patrice Wolff : Il n'existe pas de concurrent ayant une
gamme et des produits comme les nétres. Sur les petits
brasseurs d'air plafonniers a trois pales on voit beaucoup
de produits chinois distribués par des importateurs, mais
aucune de ces sociétés ne propose d'étude aérauliques
ad hoc comme nous le faisons sur la quasi-totalité des
dossiers que nous traitons. Nous avons un vrai role d'ac-
compagnement avec nos partenaires pour laspect tech-
nique. Je ne connais pas d'autre société en France propo-
sant un service similaire.

@ Batiment et Energie : Quel est le poids du budget consacré a la « Recherche et au Dévelop-
pement » au sein de votre société ?

Patrice Wolff : Il est de 15 %, autant dire bien plus que chez n'importe quel autre fabricant. Big Ass Fans est
détenteur de tres nombreux brevets tant pour la performance des appareils que pour la sécurité : systeme de
retenue de pales, air fence pour rediriger le flux des pales des gros appareils, systeme UV-C de désinfection
intégré aux Haiku et aux Essence, ventilateur résistant aux ouragans, ...

@ Batiment et Energie : Pouvez-vous nous en dire plus sur les prochaines innovations en cours
de développement ?

Patrice Wolff : Nous restons toujours discrets sur les nouveaux produits en développement. Mais Big Ass Fans
est sans conteste le leader en matiere d'innovation sur ce secteur.

L~ .

@ Batiment et Energie : Comment voyez-vous le

développement de votre activité dans les quelques

années a venir ?

Patrice Wolff : Nous connaissons une croissance tres forte, /
portée par le réchauffement climatique et le besoin de sobriété '
énergétique. Il est aberrant de voir qu'en 2024 le tertiaire reste

obnubilé par la climatisation a tout va alors que cela repré-

sente plus de 10 % des gaz a effet de serre de la planete. Une

prise de conscience se développe, et avec elle une croissance

de notre marché ou nous comptons rester le leader qualitatif.

DR

@ Batiment et Energie : Auriez-vous un mot de conclusion pour nos lecteurs ?

Patrice Wolff : Nos compatriotes d'Outre-Mer ont compris depuis longtemps qu'il existe des solutions au ré-
chauffement sans passer par la climatisation. Aux USA c'est pres de 80 % des foyers qui ont des brasseurs d'air
plafonniers. Il est plus que temps gu'en France métropolitaine on adopte le réflexe de mettre des brasseurs
d‘air plafonniers partout ou c'est possible. C'est meilleur pour I'environnement et c'est aussi meilleur pour notre
sante.

Propos recueillis par Olivier Roussard
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Créalan ds poiles EN FRANCE

SOUTENEZ LECONOMIE FRANCAISE
Depuis 10 ans, HOBEN travaille a 90 % avec des fournisseurs
Frangais, 60 % d’entre eux en Rhone-Alpes, pour produire

ses poéles le plus localement possible — y compris I'électronique.

INVESTISSEZ DANS CAVENIR =° =
Jusqu’a 40 % d’économie en granulé par an,
et une garantie comprise entre 3 et 10 ans.

SILENCE

"if" :
poeles-hoben.fr E[‘%“
HOBEN, une marque de la société Inovalp 3
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https://poeles-hoben.fr

PANORAMA

LES OUTILS DES PROFESSIONNELS

DR

26

”~

Pour ce numeéro, nous avons
voulu réaliser un panorama
sur les outils utiles aux pro-
fessionnels, mais bien en-
tendu en rapport avec le
theme de la revue, Cest-a-
dire des outils destinés aux
professionnels du secteur de
I'énergie dans le batiment.
Nous avions alors pensé a
de nombreuses solutions : caméras thermiques
et autres outils basés sur la thermographie, volt-
metres, détecteurs de gaz, outils de mesure, outils
d'analyse, EPI, ...

Au final, vous ne verrez dans ces colonnes que
peu de marques, deux, car nous avons réalisé ce
dossier durant le mois de juin ; or il s'agit du début
de la période estivale, avec des absences qui com-
mencent dans les entreprises pour des raisons
de prises de congés. Nous n‘avons ainsi pas pu
contacter la plupart des marques que nous sou-
haitions solliciter.

Quoi gu'il en soit, comme pour tout achat d'équi-
pement, il faut prendre la peine de se rensei-
gner sur l'offre du marché avant d'investir. Cette
rubrigue « Panorama » a pour vocation de vous
aider a faire le meilleur choix. Techniquement,
lors de votre étude, il faudra vous renseigner sur
les caractéristiques techniques des solutions pro-
posées.

Nous avons demandé aux marques interrogées
de nous présenter les équipements qu'elles com-
mercialisent, les points forts de leurs gammes, les
options, les certifications et labels, le pays de fa-
brication ainsi que les garanties proposées. Nous
avons aussi demandé a chacune s'il existait un
SAV pour la maintenance et la réparation de leurs
matériels. Enfin nous avons souhaité connaitre
le produit le plus représentatif de leurs gammes
dont vous verrez la photo en bas de chaque co-
lonne.

QUESTIONS

Marque ?

Année de création de la marque ?

Equipements proposés ?

Solutions pour le résidentiel
individuel, le résidentiel
collectif, ou les batiments professionnels ?

Points forts ?

Options ?

Certifications et labels ?

Garanties ?

Pays de fabrication des produits ?

Existence d'un SAV ?

Nom du modéle le plus
représentatif de l'activité ?
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BOSCH

1) Bosch
2) 1886 en Allemagne / 1899 en France.

3) Caméras thermiques, instruments de mesure et
outils a main (VDE).

4) Résidentiel individuel, Résidentiel collectif et Bati-
ments professionnels.

5) Précision, robustesse, fiabilité.
6) NC

7) Produits conformes aux normes en vigueur,
quelles soient de 'Union européenne ou mondiales.

8) 1 an avec possibilité d'extension a 3 ans.
9) Monde (un peu partout).
10) Existence d'un SAV.

11) Caméra thermique GTC 600 C

. Plage de mesure : -20 °C a +600 °C

. Sensibilité thermique (NETD) : <=50 mK
. Taille du capteur IR : 256x192 px

. Nombre de points de mesure : 49 152
. Taille d'écran : 3,5"

. Poids : 0,6 kg

BATlMENTqu:X' N°25

COMPARATIF

26 MONDELIN

1) Mondelin
2) 1952

3) Outillage a main et équipements d'acces en hau-
teur sécuriseés.

4) Résidentiel individuel, Résidentiel collectif et Bati-
ments professionnels.

5) La plateforme Modul'Air est facile a transporter
car une fois pliée, tous les éléments se transportent
sur un chariot inclus avec la plateforme.

6) Sur la plateforme Modul'Air, tous les éléments
sont disponibles indépendamment, en piece de
rechange ou pour permettre de faire une configu-
ration personnalisée.

7) Modul'Air respecte la norme NF 93-520. La pla-
teforme en contreplaqué anti-dérapant est certifiée
FSC.

8) Garantie 5 ans.
9) France.

10) Mondelin possede un service de SAV/Piéces
détachées.

11) Modul'Air

Description : Plateforme permettant de sécuriser le
travail en hauteur sur de grandes surfaces. Elle peut
s'associer a une autre (et cela a l'infini) pour créer
une surface de travail personnalisée qui s'adapte a
toutes les configurations d'un chantier. Toutes les
combinaisons sont possibles (en I, L ou T). La hau-
teur de la plateforme est ajustable grace a des pieds
télescopiques réglables facilement, de 68 cma 1 m
de hauteur. Cela permet d'atteindre une hauteur
maximale de travail a 3 m.
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Cache climatiseur extérieur DecoAirco de Decoclim

Decoclim lance sa nouvelle marque de caches climatiseurs extérieurs
DecoAirco. Servant a dissimuler les climatiseurs et les pompes a cha-
leur des particuliers, cette solution décorative, mais également robuste
et technique, protege les moteurs des intempéries et des chocs tout
en réduisant leurs nuisances sonores. Disponible en quatre tailles (XS,
S, M, L) et deux coloris (blanc creme et gris anthracite), elle s'adapte a
toutes les marques quelle que soit la configuration extérieure.
Dessiné en France et fabriqué en Europe, DecoAirco ne nécessite
aucun entretien et n‘altere pas les performances de 'unité extérieure.
Congu en acier galvanisé et revétu d'une peinture thermolaquée, il ré-
siste a la rouille, a la corrosion et aux UV. Il permet ainsi de protéger les
climatiseurs et les pompes a chaleur des aléas météorologiques et des accidents.

La face avant du caisson est composée de larges lames persiennes qui permettent un flux d'air optimisé néces-
saire au bon fonctionnement de la ventilation. Elles orientent également le bruit vers le sol pour réduire les
nuisances sonores générées par le compresseur et le ventilateur.

Selon Decoclim, le cache climatiseur s'installe en quelques minutes. Grace a ses quatre faces clipsables, son
montage est invisible et ne nécessite aucun outil ou compétence technique. Le caisson peut étre posé au sol
ou suspendu en hauteur. Un support de fixation est intégré au produit pour permettre une accroche murale si
nécessaire. Le systeme se retire également facilement pour la maintenance.

'M Solar commercialise des onduleurs connectés et intelligents

I'M Solar, fabricant de panneaux solaires, lance sa solution
solaire intelligente : une gamme d'onduleurs connectés a une
application domotique. Destinée a redéfinir lautonomie énergé-
tique dans les foyers, cette offre complete permet a l'utilisateur
de piloter et gérer sa consommation d'énergie de facon simple
et autonome grace a lintelligence artificielle.

L'application, disponible sur mobile ou tablette, fournit des infor-
mations en temps réel sur sa consommation d'énergie, lui per-
mettant de prendre des décisions éclairées et d'optimiser ses
habitudes de consommation.

Grace a lintelligence artificielle, I'application I'M Solar apprend
du comportement de l'utilisateur. Elle va conseiller des scéna-
rios et rechercher a optimiser la consommation journaliere pour atteindre 'autonomie énergétique, selon les
préférences et le style de vie. A chaque instant, elle propose la source d'énergie la plus économique, que ce soit
I'énergie solaire, la batterie ou le réseau électrique, pour répondre aux besoins énergétiques.

Plusieurs services annexes sont proposés comme lalerte intrusion par notification, la détection de portes ou-
vertes, le pilotage de la température et des volets roulants a distance selon la météo, ou encore linjection de
surplus sur le réseau électrique pour un gain d'argent supplémentaire.
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Chaudiere gaz a condensation Vitocrossal 300 CI3 de Viessmann

La nouvelle chaudiere gaz a condensation Vitocrossal 300 CI3 de Viessmann,
compacte, se destine au chauffage et a la production d'eau chaude sanitaire
dimmeubles collectifs, au tertiaire ainsi qu'aux collectivités. Elle revendique une
facilité d'installation grace a sa largeur de 75 cm, ses roulettes intégrées et sa
palette de transport avec rampe intégrée.

Avec sa faible emprise au sol (0,75 a 1,07 m?), la Vitocrossal 300 CI3 trouve aussi
sa place en rénovation dans les batiments aux chaufferies exigles. Livrée pré
monteée et testée d'usine, la chaudiere se décline en huit puissances (80, 115,
160, 240, 320, 480, 560 et 640 kW) et propose un fonctionnement en cascade,
jusqu’a huit chaudieres, pouvant générer une puissance allant jusqu'a 5,120
kW. Dotée du brdleur cylindrique MatriX, garant d'une combustion aux faibles
émissions polluantes, elle dispose d'une plage de modulation pouvant aller au-
dela de 1:10 selon le modele, pour un fonctionnement prolongé et durable. La
sonde O2 a auto-étalonnage regle automatiquement la combustion sur diffé-
rents types de gaz (naturel, propane, mélange contenant jusqu'a 20 % d'hydro-
gene).

Fquipée du nouvel échangeur de chaleur Inox-Crossal, en acier inoxydable,
synonyme de sécurité de fonctionnement et de longue durée de vie, la Vito-
crossal CI3 affiche un rendement normalisé jusqu'a 97,7 % sur PCS. Enfin, cette
chaudiere est intégrée a la plateforme Viessmann One Base garantissant une
mise en service simple via ViGuide mobile, et permettant également le monitoring a distance par un profes-
sionnel (via smartphone ou tablette), ainsi qu'une optimisation des parametres.

Le NU-JC435 affiche un rendement de 22,28 % et un coeffi-
cient de basse température de -0,300 %/°C. Avec des dimen-

Panneau solaire NU-JC435 de Sharp
Sharp Energy Solutions Europe présente sa toute derniere
offre en matiere de technologie a demi-cellules : le NU-JC435.
| Ce panneau solaire photovoltaique au silicium monocristallin
TOPCon de type N a haut rendement de 435 W est doté d'un
L cadre noir et dune feuille de fond blanche. Il offre des op-
tions de montage flexibles grace a son systeme de fixation
sur le coté long et sur le cOté court. Sa conception légere
et ses dimensions compactes garantissent une manipulation
' aisée, ce qui en fait un produit adapté aux installations rési-
- dentielles, commerciales et industrielles sur les toits.
sions de 1 722 x 1 134 mm et un cadre fin de 30 mm, le
panneau affiche un poids 20,7 kg.
Le panneau NU-JC435 est fabriqué a partir de plaquettes M10 (182 mm) comprenant 108 demi-cellules. Grace
a une technologie avancée de 16 barres avec des rubans ronds, non seulement la puissance de sortie des
cellules individuelles est augmentée, mais la susceptibilité aux microfissures est également réduite, ce qui se
traduit par une fiabilité accrue du module.
Chaque module a demi-cellule Sharp comporte trois boites de jonction compactes, chacune abritant une diode
de dérivation. Cette conception limite le transfert de chaleur vers les cellules situées au-dessus, ce qui prolonge
la durée de vie du panneau et optimise les performances globales du systeme.
Le panneau solaire NU-JC435 est équipé d'un connecteur MC4 pour assurer la compatibilité avec une large
gamme d'optimiseurs et d'onduleurs populaires sur le marché.
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Chaudiére a bois bches Easypell (OkoFEN)

Easypell, une marque d'OkoFEN, propose une nouvelle chaudiére a
bois blches pour la maison individuelle (Classe énergétique A+, label
Flamme Verte 7 étoiles). Disponible en 22 kW ou 32 kW, elle assure le
chauffage, que ce soit pour alimenter des radiateurs haute température
ou un plancher chauffant, ainsi que la production de I'eau chaude sani-
taire. L'appareil offre un confort d'utilisation : allumage automatique,
large ouverture de chargement du foyer, grand tiroir a cendre pour
un décendrage simplifié, nettoyage facile des échangeurs de chaleur
pour un rendement constant toute I'année. La régulation tactile on-line
EasyTouch by OkoFEN permet de bénéficier d'un pilotage a distance, du
bout des doigts depuis un smartphone.

De dimensions 663 x 1284 x 1 380 cm (I x p x h), cette chaudiere est
garantie 5 ans. Le foyer XXL, d'une capacité de 120 litres et de 60 cm
de profondeur, permet l'utilisation de blches de plus de 55 cm et de
charger une plus grande quantité de combustible pour une plus grande
autonomie.

La combustion par flamme inversée et gazéification apportent de la performance. Une sonde lambda permet
d'ajuster le taux d'O2 pour un meilleur contréle de la combustion en temps réel. La régulation de l'air primaire
et secondaire se fait automatiquement par deux servo-moteurs, et I'extraction des fumées est réalisée par un
ventilateur a vitesse variable. Au final, la chaudiére s'adapte aux caractéristiques du combustible pour garantir
un rendement régulier.

La porte de chargement est protégée par une poignée de sécurité pour prévenir tout risque de brllures et une
aspiration des fumées se fait a l'ouverture pour éviter les odeurs.

&SYPELL
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PAC air-eau Trane Leaf avec réfrigérant propane R-290

Trane présente Leaf, une nouvelle génération de pompes a chaleur air-eau. Fournissant des capacités de chauf-
fage et de refroidissement allant de 8 a 30 kW, elle a été congue avec le réfrigérant propane R-290, qui n'appau-
vrit pas la couche d'ozone et dont le potentiel de réchauf-
fement planétaire (PRP) est tres faible, et offre un confort
durable en matiere de chauffage, de refroidissement ou de
production d'eau chaude sanitaire pour les batiments com-
merciaux et résidentiels.

Fonctionnant de maniere optimale jusqu'a -20°C d'air exté-
rieur, elle fournit de I'eau chaude a +75°C méme a 0°C dair
extérieur et a +60°C a -15°C de température ambiante, ce
qui en fait une solution pour remplacer les chaudieres a
gaz. L'intégration de la connectivité du systeme de gestion
des batiments via Modbus TCP/IP ou RTU améliore les ca-
pacités de controle et de surveillance, offrant aux utilisa-
teurs des options de gestion avancées et fluides.

Fquipée d'un compresseur scroll entiérement piloté par
onduleur, d'un détendeur électronique et d'un ou plusieurs
ventilateurs EC brushless, la Leaf atteint, d'apres Trane, un rendement élevé dans toutes les conditions de fonc-
tionnement. Cette technologie garantit des performances optimales, contribuant ainsi aux économies d'énergie.
Pour répondre a des besoins de chauffage plus importants (> 30 kW), un kit de modularité optionnel permet de
configurer jusgu'a quatre unités, offrant ainsi une grande flexibilité pour répondre a des besoins variés.

- ~ I
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Pompe a chaleur monobloc Alezio M R32 de De Dietrich

De Dietrich lance la pompe a chaleur monobloc Alezio M R32
(4 a 16 kW). Adaptée aux projets de rénovation, cette solution
ne nécessite pas d'intervention sur le circuit frigorifique, ce qui
en fait un choix intéressant pour les installateurs non habilités
a manipuler des fluides frigorigenes. Les avantages résident
également dans la facilité de maintenance, avec un acces a
tous les composants par la face avant.

Dotée de la technologie R32, respectueuse de l'environne-
ment, I'Alezio M R32 affiche de bonnes performances éner-
gétiques grace a son compresseur Inverter, permettant une
adaptation précise aux besoins de chauffage, de rafraichisse-
ment et de production d'eau chaude sanitaire. Composée d'un
module intérieur et extérieur, cette PAC est a la fois compacte
et discrete tant par son encombrement, que par son isolation
acoustique (puissance acoustique de 30 a 68 dB (A)).
Disponible en deux versions et adaptée a toutes les demandes, I'Alezio M R32 est capable de couvrir jusqu'a
12,8 kW de déperditions a -15/+55, et jusqu’a 18,6 kW de déperditions a -7/+55. La version MIV-M /E dispose
d'un appoint électrique intégré étagé de 6 kW et la version MIV-M /H est quant a elle constituée d'un appoint
hydraulique permettant d’hybrider un systeme de chauffage.

En termes de confort, I'Alezio M R32 offre une polyvalence d'utilisation en mode chauffage seul par radiateurs,
ou chauffage et rafraichissement par plancher chauffant/rafraichissant. En mode chauffage, elle fonctionne
jusqu'a -25°C de température extérieure, avec une température de départ d'eau allant de 55°C jusqu’a -20°C,
et de 60°C jusqu’a -15°C.

Kit solaire pour balcon Ecof low Powerstream

EcoFlow, spécialiste des solutions énergétiques respectueuses
de l'environnement, lance le kit solaire pour balcon ou jardin
EcoFlow Powerstream et sa batterie étanche 2 kWh. Cette der-
niere bénéficie d'un indice de protection IP54, une caractéris-
tique assurant une protection contre la poussiere et I'eau, et
garantissant des performances fiables pour les installations en
extérieur. De plus, ce kit bénéficie d'une garantie de qualité de
10 ans.

Résistante aux températures extrémes, la batterie étanche est
équipée d'un systeme de chauffage automatique qui assure un
fonctionnement efficace et une recharge constante, méme par
temps froid (jusqu'a -20°C). Ce systeme augmente la tempéra-
ture intérieure de la batterie au-dela de 00, ce qui lui permet
de fonctionner sans interruption.

EcoFlow déclare que sa batterie affiche un faible niveau sonore
de 0 db.
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La technique du batiment, tous corps d'état

Les Editions du Moniteur publient la 9eme édition du livre «
La Technique du batiment, tous corps d'état ». Depuis plus de
30 ans, cet ouvrage encyclopédique est devenu une référence
pour les professionnels. Agrémenté de plus de 800 illustrations, -
schémas, tableaux, photographies, etc,, il traite des principes La tEChnlque
fondamentaux des procédés de construction des batiments, de 3 Agn
linfrastructure aux finitions. du batiment
Cet ouvrage fournit les données techniques nécessaires a la "\ Tous corps d’état
maitrise de chaque corps d'état et décrit les relations entre les :

différents lots techniques et intervenants. Il dresse linventaire
exhaustif et détaillé des techniques de construction, décrypte
le comportement des matériaux, le fonctionnement des ou-
vrages et les principes de dimensionnement ; décrit pas a pas
les étapes de construction, en insistant sur les points de vigi-
lance et les interactions entre les corps de métier ; synthétise
les regles de l'art, tout en rappelant les définitions ainsi que le
cadre réglementaire et normatif a maitriser.

De nombreux équipements sont présentés, notamment en
plomberie, chauffage, eau chaude sanitaire, ventilation et clima-
tisation, électricité et éclairage, ou encore revétements de mur
et sol; des catégories qui intéresseront les lecteurs de Batiment
et Energie. 1
Revue, augmentée et refondue, cette 9eme édition integre de TECHNIQUE Edition revue
nouveaux themes tels que la terre et la paille comme maté- Saeild et augmentée
riaux de construction, l'ossature bois et CLT, les couvertures en
grands éléments et les couvertures solaires. D'autres aspects
sont développés concernant notamment la gestion de la pollution et des déchets du batiment, le diagnostic
PEMD et la récupération des eaux pluviales. Enfin, des technologies plus récentes sont abordées, telles que les
fenétres mixtes, les vitrages respirant, les vitrages « intelligents », les radiateurs« intelligents » et les radiateurs
numeériques. Parfait pour appréhender globalement la construction, cet ouvrage didactique est accessible a
tous les praticiens, quel que soit leur niveau de technicité ou d'intervention. Conducteurs de travaux, ingénieurs
d'études, maitres d'ceuvre ou d'ouvrage l'aborderont comme un aide-mémoire utile lors de la conception et la
réalisation de leurs projets. Formateurs, étudiants et professeurs y trouveront une synthese pratique de tous
les procédés constructifs.

e Granier

i
Michel Platzer

Daniel Montharry

Titre : La technique du batiment, tous corps d'état
Auteur(s) : Cécile Granier, Michel Platzera et Daniel Montharry
Editeur : Editions du Moniteur

Pagination : 804 pages
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Abonnement

Abonnez-vous gratuitement au e-magazine Batiment et Energie

Professionnels, retrouvez tous les trois mois toutes les informations liées a la thématique incontournable de I'énergie dans
le secteur du Batiment :

+ Actualités professionnelles et économiques

- Entretiens exclusifs

- Veille technologique et innovations

- Comparaison d'équipements

* Et bien plus

Un véritable outil d'aide a la décision entre vos mains.

S'abonner gratuitement

Publicite

Annoncez sur le média Batiment et Energie

Annfonceurs, assez vos publicités sur le média Batiment et Energie pour faire connaitre vos équipements et services aux
rofessionnels.

our connaitre nos offres, solutions et tarifs (e-magazine et ses 50 000 abonnés, newslettey, publi-rédactionnel, mailing-list,
site internet), contactez notre Service Publicité pour recevoir le Kit media de Batiment et Energie ou pour nous demander
une étude budgétaire. Votre contact dédié est :

M. Olivier TAURINES

Directeur de clientéle

Tél. mobile : 06 16 90 05 35

Courriel : oliviertaurines@batimentetenergie.fr
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